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Préface

La revue Etudes et recherches sahéliennes continue sa parution tout en diversifiant les
thémes traites.

Les articles du présent numero sont essentiellement consacrés a I'Agronomie, I'Ecologie,
I'lchtyologie, la Production animale, la Protection des vegétaux et I'Agroeconomie.

Nous nous réjouissons de l'intérét sans cesse grandissant que les chercheurs portent &
revue.

Nous rappelons gue I'Institut du Sahel a mis en place son comité scientifique dont les
membres sont d'eéminents scientifiques de renommeée internationale, ce qui va rehausser
sans nul doute le niveau de cette revue.

MNous renouvelons notre appel a I'endroit des chercheurs et vulgarisateurs sahéliens afin
gu'ils fournissent des articles sur les changements climatiques et la maitrise de I'eau pour
les prochaines parutions de la revue.

Pour terminer, nous voudrions remercier tous nos partenaires technigues et financiers pour
leur appui et leur confiance combien inestimables.

Dr AMADOU Moustapha
Directeur Général



Efficacité temporelle des marchés céréaliers au Mali :
“Une analyse des marges de commercialisation et de I'équité
du commerce des céréales au Mali”

Dr DIAKITE Lamissa*

RESUME

L'etude réalisée a pour objectif de fournir des informations fiables sur les marges et I'éguité de la
commarcialisation des céréales au Mali.

Pour Sa réalisation, la démarche méthodologigue adoptée a utilisé deux sources de données (secondaires
et primaires). Les données primaires sont issues des enquétes de terrain.

L'examen de I'évolution des prix annuels moyens de la production sur la période 1989/30-1996/97 donne
une tendance & la hausse, remarquable surtout aprés la dévaluation du F CFA. Quant aux prix mayens
annuels moyens de la consommation, leur évolution suit la méme tendance gue les prix a la production
mais augmentent de fagon plus rapide que ceux-ci.

L'analyse des marges nettes montre que les forains sont les plus défavorisés dans le maillon avec des
marges trés faibles, parfois méme négatives. Quant aux grossistes et detaillants, ils réalisent des marges
nettes plus intérassantes que les forains. |l apparalt ainsi qu'il n'y a pas d'équité au niveau de |a répartition
des bénéfices du commerce des céréales. |l ressort des analyses que les grossistes pergoivent un
sur-profit avec 11,06 F CFA/Kg de céréales.

Le sur-profit du détaillant qui est de 4,37 F CFA/kg est inférieur & celui du grossiste. Dans la chaine de
commercialisation, le forain est le moins rémunéré avec 0,42 F CFA/kg. Une bonne organisation des
acteurs avec une bonne politique des prix devrait contribuer a8 ameliorer les marges de commercialisation
et tendre vers I'éguité du commerce des céréales au Mali. La détermination de I'équité des commergants
de caréales est faite selon les acteurs (forains, grossistes et détaillants). Ceux-ci sont représentatifs des
différentes catégories de commergants céréaliers au Mali. L'analyse sst faite selon les principaux axes
de commercialisation et ensuite, une agrégation des données est faite au niveau ganéral pour 'ensemble
des commergants.

L'analyse faite au niveau des axes de commercialisation indigue que les forains au niveau de 'ensemble
des axes sont lésés dans la distribution des bénéfices de la commercialisation de céréales.

Mots clés : Marge nette, Prix résls, Colt de transaction, Commercialisation, equita, Colits de transport.

ABSTRACT

The study implemented was aimed to supply rellable information on the cereal marketing margins in Mali.
About the implementation of this study, the methodelogical strategy focused essentially on the secondary
data completed with some primary data. The prmary data are obtained from the field surveys. The analysis
of the national annual prices of production from the period 1980/90 to 1996/97 gives a trend of the rising
especially noticeable after devaluation of FCFA.

Regarding the national annual average prices for consumption, their evolution follows exactly the same
trend as the production prices but vise more fast than the production prices. From the net margins, one
retains in general that the market attendants are not better off in the sub sector with weak margins even
negative sometimes; in revenge, the wholesalers and the retailers realize substantial net margins. The
analysis shows that there is no equity at the level product marketing benefit distribution. Al the cereal level
wholesalers get an over profit about 11.06 F CFA/kg of cereals. The over profit of the retailer about 4, 37
FCFAJkg is lover than that of the wholesalers. In the marking channal, the market attendant is penalized
with 0.42 F CFA/kg.

* chercheur 4 'ER , BP 158 Bamako (Mali)



2. Introduction

Le Gouvernement du Mali, avec I'appui des
partenaires au développement, a procéde a la
libéralisation du marche céréalier dans les
années 1980 en vue d'atténuer l'instabilité des
prix des produits vivriers. L'objectif recherché était
de favoriser une plus grande fluidité dans la
circulation des produils des zones excedentaires
vers les zones déficitaires.

Cependant, cette liberalisation n'a jusqu'ici pas
permis aux opérateurs céréaliers une bonne
maitrise des circuits de commercialisation afin
d'asseoir une politigue de sécurité alimentaire
durable.

Cette situation pourrait s'expliquer par la faible
capacité et/ou l'insuffisance d'incitation en termes
de marge béneficiaire des opérateurs a s'investir
davantage dans les filieres céréaliéres. Ceci
justifie le choix du présent théme : "Analyse des
marges de commercialisation et de I'équite du
commerce des cereales au Mali" pour apprecier
I'efficacité temporelle des marchés céréaliers.

Au Mali, plusieurs travaux ont été réalisés sur la
commercialisation des produils agricoles. Ces
etudes montrent que les marges varient essen-
tiellement selon les saisons et le niveau d'appro-
visionnement du marche.

Motons par exemple, au niveau du marché du riz,
la marge du riz importé, estimée en 1985/86 &lail
de 30 FCFA/kg. Cette marge apparaissait trés
confortable et reflétait la situation oligopolistique
du marche.

Pendant la méme période, le riz local, pour étre
vendu, était subventionné a hauteur de 28 F
CFA/kg a I'Office du Niger, 21 F CFA/kg a
I'Opération Riz Ségou et 44 F CFA/kg a I'Opéra-
tion Riz Mopti (Dione, J. 1989c). Le taux de
commercialisation des céréales est estime a
environ 20% (Dioneé, J. 1989¢) de la production
nette et les principaux flux commerciaux
alimentent Bamako a partir des zones du Sud
Mali et dans une moindre mesure, des zones de
Ségou, Kita, Mopti a partir du pays dogon el de
la zone de Koutiala.

Mopti joue un rdle de centre de redistribution non
négligeable vis a vis des zones déficitaires du
nord (DIONE J, 1991).

De l'analyse des marchés, les performances
peuvent étre appréciées a partir de l'efficacité

lechnigue, de l'efficaciteé apérationnelle et de
I'efficacité économique (Haris B.W, 1998).

Il existe trois types de marges de commercialisation:

la marge spatiale, la marge temporelle et la
marge liée au changement de la forme et de la
qualité d'un produit (DIARRA, 1994).

- La marge spatiale de commercialisation se
référe a I'ensemble des colts de transfert mis en
ceuvre pour amener la céréale d’'un marche de
production (ou tout autre marché de départ) a un
marché de consommation final (ou tout autre
marché de destination) ;

- La marge temporelle prend en comptle tous les
colits rendus nécessaires pour étaler la vente
d’'un produit dans le temps ;

- La marge liée au changement de forme et de
gualité du produil résulte des opérations de trans-
formation qui en ont changé la gualité ou la
forme. Toules ces opérations qui ont &té néces-
saires pour avoir une nouvelle qualité de produits,
ont codté une valeur qu'il faut considérer dans le
calcul de la marge.

La marge nette correspond a la rémunération du
travail de l'entrepreneur, aux investissements
(amortissements) au risgue (perle physique,
detérioration de la qualité du produit) encouru par
le commercant. Les coiits des transactions
comprennent les frais de transport, de stockage
de la manutention et les taxes, etc. (Kay, 1986).

Le coul de la main-d'ceuvre familiale ou de
I'entraide est également incorporé dans les coits
des transactions car il constitue aussi un co(t de
commercialisation.

En matiere de commercialisation des produits
agricoles, il y'a équité dans la chaine de commer-
cialisation lorsque les bénéfices lotaux sont
distribués entre les acteurs du marché, propor-
tionnellement a leur contribution (par rapport au
colit des transactions gu'ils supportent) dans la
chaine de commercialisation.

Equité = f (activites)

Les symptémes de l'inéquité et les réactions
qu'ils engendrent varient beaucoup selon les
pays, non seulement en fonction du niveau de
développement, mais aussi du climat politique,
de la distribution initiale des richesses et des
revenus, des régles sociales et de toute une série
d'autres influences (TANZI, 1998).



Pour estimer et apprécier l'équilé dans la
distribution des bénéfices, il faut :

- identifier les acteurs de la chalne de distribution,

- identifier les activités et les fonctions de chacun
des acteurs, »

- estimer les marges nettes des acteurs de la
chaine de commercialisation,

Pour mieux cerner le contour de I'équite, il faut
donc préciser les niveaux d'analyse : niveau
macroeconomique &t niveau microéconomigue.

La présente recherche a pour objectif global de
contribuer a 'amélioration de la performance des
marchés céréaliers en mettant a la disposition des
decideurs des informations fiables sur le fonction-
nement des marchés céréaliers el I'equité du
commerce de céréales au Mali.

Les objectifs spécifigues se présentent comme
suit:

- décrire les circuits de commercialisation des
ceréales au Mali en y dégageant les principaux
axes ,

- analyser les marges brutes et nettes de
commercialisation des céréales ,

- analyser I'equité du commerce des cereales.

- analyser I'évolution des prix a la production et a
la consommation des céreales ,

- faire des propositions d'amélioration de la
performance des marchés céréaliers.

3. Materiel et méthode

Deux sources de données ont élé utilisées pour
la réalisation de celte recherche.

Il s'agit des données secondaires issues des rap-
ports d’'études et de recherche, particulierement
les series de prix moyens annuels des céréales
et des données primaires colleclées a travers des
enguéles de terrain pour mieux apprécier les
colts de transaction en vue de la détermination
des marges nettes.

Les difféerentes phases du déroulement de la
recherche sont :

3.1. La revue de littérature

La revue de littérature gqui a consisté en la
collecte et I'analyse des documents et rapports
d'études sur le sujet a permis de capitaliser
plusieurs informations secondaires sur la
commercialisation des céréales au Mali.

Ces données ont été collectées auprés des
services techniques publics et prives, des opéra-
teurs cerealiers, etc.

Cette revue bibliographigue a permis de cibler les
informations manguantes qui ont fait ensuite
I'objet de collecte sur le terrain.

3.2. La collecte des données
primaires sur le terrain

+ Choix des commergants enquétés

La collecte des données primaires a été faite au
niveau des marches cerealiers, des com-
mercants (grossistes et détaillants) et auprés des
forains.

Les forains retenus sont des collecteurs de
céreales qui sont des intermédiaires entre les
producteurs et les commergants, surtout les
grossisles.

Le principal critére de choix des forains sur les
marches etait leur permanence sur les marchés.

Ce sont des forains présents sur les marchés
hebdomadaires 3 fois sur 4 par mois.

Les enquétes ont aussi concerné les organisations
des commergants au niveau des marchés.

Quant aux grossistes et détaillants, le choix a été
fait au hasard a partir des listes professionnelles
disponibles aupres des gestionnaires de marchés
ou aupres des organisations des commercgants
au niveau des marchés.



Tableau 1: Choix des commergants engquétés

Forains Détaillants Grossistes
Kayes [ " 3
Koulikoro B B 5
Sikasso 15 18 5
Ségou 20 20 3
Mopti 18 18 3
Tombouctou 2 0
Gao 2 4 0
Bamako 0 27 16
Total 70 110 35

Source : DIAKITE L., 2002

Ce tableau indique que 70 forains, 110 detaillants
et 35 grossistes ont été enquétes, soit au total
215 observations. Compte tenu de 'eétendue du
territoire malien (+1 240 000 km? ), cet &chantillon
représente plutdt la diversité des acteurs et non
la representativite statistique.

+ Choix des marchés enquétés
Dans le souci d'avoir un echantillon représentatif,

les critéres ci-dessous ont été utilisés pour le
choix des marchés : 1) Zone de production
céréaliere, 2) Accessibilité du marché en toute
saison, 3) Existence d'organisations fonction-
nelles des commergants, 4) Cohésion des com-
mergants au marché,

Tableau 2 : Marchés et organisations des commergants enguétes

Régions Marchés de production Marchés de consomation :ﬂﬁ:::;::&i
Kayes 3 3 1
Koullkoro 3 2 L
Sikasso 5 3 1
Ségou b 2 1
Mopti 5 2 1
Tombouctou = L !
Gao . 1 !
Bamako - 10 19
Total 21 24 L

Source : L.DIAKITE, 2002

Au total, 21 marchés de production, 24 marchés de consommation et 17 organisations de
commergants ont été enquétés. Cet échantillon est réparti entre toutes les regions du Mali.

N



3.3. Saisie et traitement des données collectées
La sasie et le traitement des données ont été faits avec le Logiciel SPSS. Les

analyses ont éle faites avec le SPSSS et 'Excel.

3.4. Analyse des données traitées
Parm les oulils utilises, on note les stalistiques descriplives (moyenne,

frequence, variances, etc ), le modéle des marges de Timer C P. (1974) et de
Kay [1986) quise présente comme suil -

PPl =P - (CT +TV +dFC,) (1)

Aved PP = le prix de parité pour un kilogramme du produit entre le marcha
de Bamakao et les marches ruraux [ (j =2, .. n) au temps t .

? = le prix du produit sur le marché de Bamako :

(']’ = le coit de transport unitaire du marché rural j vers le marché central
{maicheé de Bamako) au temps t .

1M | = les taxes (laxes municipales. patentes) par unité de produit au temps t;
K ,'-'_'”{'_" .= les autres frais commerciaux par unité de produit (conditionnemeant,
manutention, stockage, etc.) au temps t |

L'ecart net de prix enlre le marche de Bamako ef [es marches ruraux est donné

par la formule suivante ;

EXP .- PP.-P (2)
avac: g\ = lecart net de prix entre le marché central et le marche rural j au
tenps t

/2| = prix au producteur sur le marche rural j au temps t.

Les prix réels aussi ont été utiisés pour faire ces analyses.
Quant a l'equite du commerce, elle est déterminée selon la formule adoptée de
Tessio K E. M, etal (2000) présentée comme suit |

_MN.
(. ' T i,r'ﬂ

= Equiteé du circuil | dans la chaine de commercialisation du

El




produit i dont :

E .= Equité d'un acteur donné (forain, grossiste, détaillant) d’un produit donné
(céréales, bétail) sur axe d'un marché donné (axes centre, occidental, oriental,
Sud et District de Bamako).

MN, =Marge Nette d'un acteur donné

C T, = Colts de transaction du produit d'un marché A a un marché B
Jma

Pour :

VE o« =1.ily a équité au niveau de la commercialisation du produit

VE‘,-. >1, les acteurs pergoivent plus qulls ne contribuent dans la

commercialisation des produits
VE,<1. les acteurs pergoivent moins quiils ne contribuent dans la

commercialisation des produits.

4. Résultats des travaux de recherche

Les résultats présentés concement l'analyse des prix, les indices de
saisonnalité, les marges nettes de commercialisation des céréales et I'équité du
commerce des céréales au Mali.

4.1. Structure du marché céréalier et axes de commercialisation

4.1.1. Structure du marché céréalier

Source : DIAKITE L. (2002) adapté de SIM Mali
Fugure 1: Structure du marché céréalier du Mali

93
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- La collecte primaire correspond a la vente des
céréales du producteur au collecteur.

- Le premier niveau de regroupement se fait au
niveau des marchés de production , les céréales
passent du collacteur primaire au regroupeur en
fin de journée ce marche.

- L& second niveau de regroupement :
le regroupeur céde les céréales au grossiste
basé dans les jros centres de regroupement .

- Le premier niveau de transfert :

les céréales sont transférées du grossiste des
gros centres di: regroupement aux grossistes des
grands centres de consommation (chefs lieux de
regions et la capitale Bamako) .

- Le second n veau de transfert :
les grossistes tles grands centres de consommation
cédent les céléales aux détaillants .

- Et enfin, la vente des céréales aux consomma-
teurs est assurée par les détaillants.

De fagon simplifiée, les différentes fonctions de
la chaine pelivent étre décrites comme suit :

- les collecteurs : Le premier maillon du circuit est
la collecte des céréales auprés des producteurs.
Elle est assurée par les collecteurs qui travaillent
au niveau das marchés ruraux. On compte en
moyenne 10 a 20 collecteurs par marché rural.

Avec des moyens financiers limités, les quantités
achetées ne dépassent généralement pas deux
(2) tonnes Les quantités achetées sont
regroupées au niveau de ces marchés. Les
collecteurs sont souvent pré financés par les
demi-grossistes et les grossistes ;

- les demi-grossistes : lls achétent les stocks de
céréales constitués par leur réseau de collecteurs
et auprés d2 producteurs achetseurs. lls assurent
le transporl des marchés ruraux aux chefs lisux
de cercles ¢t supportent également la charge de
stockage.

Ces demi-grossistes, voire les grossistes
régionaux, n'ont en général pas accés au credit
bancaire et travaillent sur fonds propres ou
crédits informels souvent trés onéreux, d'ol une
contrainte constante de trésarerie. Cette situation
limite au minimum les délais de stockage des
céraales ,

- les grossistes : lls sont basés au niveau des
chefs lieux de région et de la capitale Bamako.

Les grossistes régionaux sont ravitailles par les
demi-grossistes des régionaux, des cercles et
parfois directement par les collecteurs des
marchés ruraux. A Bamako en revanche, la
fonction de gros est beaucoup plus concentrée
entre quelques opérateurs qui traitent plusieurs
milliers de tonnes. Ces operateurs prennent en
dépdt ou achétent les produits des grossistes
régionaux et distribuent, souvent a crédit, aux
demi-grossistes et aux detaillants de la capitale.

Les grossistes de Bamako travaillent également
sur le riz importé qui constitue souvent leur
principale activité.

Dans le circuit de commercialisation des
ceréales, les grossistes detiennent donc une
position clé dans la mesure ou ils contrdlent le
systéme de crédit informel sur lequel repose
toute la chaine.

La distribution du riz importé est assurée par les
mémes opérateurs que la commercialisation des
cérgales locales.

En amont de la chaine se trouvent en revanche
les importateurs qui ne sont pas issus du milieu
traditionnel du commerce céréalier.

La profession est trés concentrée, avec quelques
opérateurs nettement dominants qui exercent un
véritable oligopole.

Contrairement aux céréales locales, le riz importé
est financé par crédit bancaire. Il est en outre
reconnu que les marges sont plus attrayantes sur
le riz importé ;



- les detaillants : ils assurent la distribution finale
des ceréales aux consommateurs. Ces
detaillants, comme indiqué plus haut, se ravitaillent
auprés des grossistes, souvent 2 crédit et ils
remboursent une fois les produits vendus. Afin
d'étre a la portée de toutes les catégories de
consommateurs, les détaillants vendent les
cereales en sacs de 50 kg au détail par kg.

Enfin, a ces quatre grandes fonctions du circuit
de commercialisation des ceréales, s'ajoutent le
transport, la manutention et 'emballage (frais
d'approche) afin de permettre le transfert des
céréales dans des conditions appropriées et
acceptables par le consommateur.

4.2. Les axes de commercialisation
des céeréales

A partir des invesligations menees, il ressort gue
la commercialisation des produits agricoles en
genéral et des céréales en particulier se fait au
niveau spatial selon gquatre (4) principaux axes
de commercialisation.

1) Axe occidental : Les principales sources d'ap-
provisionnement de cet axe a partir de l'intérisur
du pays sont Badinko, Kita et Bamako. Les des-
tinations des céréales sont Kayes, Bamako,
Nioro, Yélimané. Les produits de cet axe peuvent
s'exporter sur le Senégal et la Mauritanie ,

2) Axe du centre : C'eslt I'axe de la région de
Segou. |l constitue sans doute 'un des axes les
plus dynamiques du pays en termes d'échanges
de céréales avec le reste du pays st méma avec
les pays voisins (Burkina Faso, Mauritanie, Céte
d'lvoire, efc.).

Il est surtout alimenté par Ségou, Niono, San,
Macina, Bla, Barouéli, Koutiala, etc. Cet axe rav-
itaille principalement la capitale en mil et presque
toutes les régions en riz.

3) Axe sud : Ce circuit est aliment& par les villes
du Sud Mali (Sikasso, Koutiala, Bougouni, Yanfo-
lila, Kolandiéba, Yorosso, Kadiolo, etc.). Al'instar
de I'axe centre, cet axe draine beaucoup de
ceréales vers Bamako (Sikasso-Bougouni-
Bamako) mais aussi vers la région de Mopti
(Koutiala- Bla- Mopti). Il est le  principal four-
nisseur du pays en mais et sorgho. Cet axe ap-
provisionne la Cote d'lvoire, le Burkina Faso, la
Guinée, efc. en produits agricoles.

4) Axe oriental : Les grossistes de Mopti sont ap-
provisionnés en céreales a partir de certaines
zones de la région (Koro, Bankass, Diallassagou,
etc.), ainsi que des localités d'autres régions
(Koutiala, Macina, etc.). Mopti constitue le pdle
de redistribution des céréales par excellence vers
les régions du Nord (Tombouctou, Kidal et Gao).

Concernant les transactions avec certains pays
de la sous region de |'Afrique de I'Ouest, les cir-
cuits sont mal maitriseés. Toutefois, il existe des
flux entre :

- les régions de Ségou-Sikasso et le Burkina
Fasg, la Cote d'lvoire et la Guinée ;

- les régions de Mopti-Gao et le Niger ;
- |la région de Kayes, Bamako et le Senegal ;

- le nord de la région de Koulikoro et la Mauritanie.
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Tableau 3. Les piincipaux axes d'approvisionnement en produits agricoles

Principaiix axes Zones d'origines Zones d'origines
Intérieur Mali Extérieur
Kayes-Nioro du Sahel, Sahel Bamako Mauritanie, Sénégal,
Axe cogdental Kita, Bamako Guinge
: : Guinse, Sénsgal
Bamako, Ségou, Bla-  Soudano-sahelienne P :
Axe centre Mopti, Koro-Bankass Bameko Cote d lv.::a;;i, Burkina
Axelsud Sikasso-Bougouni- Soudanienne, pré- Burkina Faso, Cote
g Koutiala-Bamako Guinéenne Bamako d'lvoire, Guinge
Gao, Tombauctou, Sahélienne . ;
el :_ﬂem“' Kidal, Diré Saharienne Budane Fasa, g

Source : DIAKITE L., 2001 résultats des enquales

Les localités originaires des differents axes
confribuent toutes a [l'approvisionnement de
Bamako en curéales. Ces localités sont aussi
sources potertielles d'exportation de céréales
dans les pays voisins.

4.3. Analyse de I’évolution des prix
des prodults agricoles

Les prix réels Jes céréales délerminés a partir de
I'application des taux d'inflation aux prix
nominaux aux producteurs et aux consommateurs
sont présentiz's comme suit.

4.3.1. Analyse de l'evolution des
prix réels aux producteurs des
céréales

L'analyse des prix de I'ensemble des céréales de
1969 & 1999 mantre que les prix réels ont &volué
en dents de scie avec une tendance a la haute.

Pendant celte période, le prix du mil a été
multiplié par 12, celui du sorgho st du riz paddy
par 10, celui du mals par 8.

Cette augmentation remarquable des prix peut
s'expliquer en partie par l'impact de la libéralisation
du marché ceéréalier effective depuis 1992, la
dévaluation du F CFA survenue en janvier 1994
et aussi par le comportement des acteurs de la
filiere céréaliére, notamment les producteurs et
les commergants.

Les prix du riz sont liés au marché international
par le biais des importations alors libres.

On releve que les conditions de fonctionnement
des marchés des céréales séches avant la
libéralisation étaient assez contraignantes (accés
difficile au marché, livraison des céréales a
I'Office des Produits Agricoles du Mali, etc.), etle
paysan, devant l'insécurité d'écoulement de ses
produits, se réfugiait dans une agriculture d'auto-
subsistance.

La libéralisation a rendu légal un commerce qui
etait quasi illicite. Cela a permis une augmentation
sensible de la production. Le graphique 1 illustre
bien la tendance de |'évolution des prix réels aux
producteurs entre 1989 et 1999.
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Sourcs : DIAKITE L. & partir de |a base de données de 'OMA (2002)

Graphique 1. Evolution des prix réels des céréales en F CFA/kg

Pour le riz, la situation était quelque peu
differente avec une augmentation des prix et de
la production pendant les années 1980.

En 1991, les prix ant chuté sous |'effet combing
de la production record et de la libéralisation
totale du commerce du riz.

4.3.2. Analyse de l'évolution des
prix des céreales aux consommateurs.

Les prix des céréales aux consommateurs ont
eté fixés officiellement jusqu’en 1986.

Cependant, on notait toujours la présence de
marché paralléle de ceréales.

Les prix des produits agricoles étaient fixés sans
tenir compte de I'état du marcheé, contrairement
aux prix enregistrés sur le marché paralléle qui
reflétent les fluctuations de la production agricole.

Le graphique 2 montre la tendance de ['évolution
des prix reels des céréales & la consommation.

—

1999

-y

1994 1995 1996 1997

%-RM40 —@-DP =—e—BB |
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Source : DIAKITE L. & partir de la base de données de 'OMA (2002)

Graphique 2. Evolution des prix réels a la consommation des céréales en F CFA/kg
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On note que I'évolution des prix reels aux
consommatetrs des céréales se fait en dents de
scie. Avant Iz libéralisation effective, les fluctua-
tions é&taient plus amples.

Avec cette réforme, elles sont devenues moins
importantes nais plus fréquentes.

La tendance a été plus remarquable avec la
dévaluation du F CFA ol les prix des ceréales
séches ont pratiquement doublé entre 1994 et
1996.

Les prix du riz présentent une tendance a la
hausse avec une évolution plus graduelle et
moins fluctiante que les prix des céréales
séches.

Ainsi, de 1933 & 1996, on enregistre une hausse
de 59% du prix du riz RM40, 61% du DP et 55%
de la brisure, soit plus du double des prix
courants.

On observiz que la liberalisation a stabilisé les
fluctuations des prix pour tous les consommateurs
de céréales. Par contre, la dévaluation a provogué
une hausse¢ sensible des prix.

4.3.3. Les fluctuations et indices de
saisonnalité des prix des céréales

La tendance refiéte la croissance ou la décrois-
sance de long terme dans une série d'observations
(Bassolet, 2002).

Cette croissance ou décroissance peut étre due
entre autres a l'inflation, a I'augmentation de la
population, a celle du revenu disponible, etc.

Pour éliminer les facteurs inflationnistes sur les
prix et dans le souci d'éviter les problémes des
séries teinparelles (autocorrection des résidus
par exerple), on utlise les séries des prix
déflates ¢t purgés de leurs composantes saison-
niéres et tendancislles.

Au Mali, les récoltes ont lieu une fois dans
I'année entre les mois d'octobre et de juillet a
aolt.

Ces caractéristiques saisonniéres entrainent
alors des fluctuations des prix au cours de
I'année qu'il est important de comprendre.

Ainsi, pour cette analyse, on s'intéresse au
mouvement des indices de saisonnalité.

* Les indices de saisonnalité

L'indice de saisonnalité est deéfini ici comme
I'écart du prix mensuel par rapport a la moyenne
annuelle (Bassolet ,2002). Il fait ressortir limportance
des mouvements saisonniers des prix.

Cet indice permet également de comprendre le
comportement des acteurs de la commercialisation
au cours de l'année.

Si les variations des prix sont assez réguliéres
d'une année a l'autre, on peut conclure que la
saisonnalité est liee au cycle de production.

Par contre, si I'on détecte des tendances plus ou
moins irrégulieres dans les fluctuations saison-
nieres, cela peut signifier que des facteurs
exogénes autres que le cycle de production
dominent les facteurs saisonniers.

Dans le cas du Mali, ces facteurs exogénes sont
essentiellement l'aide alimentaire ou la rotation
technique de la SNS (destockage d'une partie de
la SNS).

Le tableau 4 présente les indices saisonniers des
prix au consommateur en terme réel pour le mil
et le riz des sept marchés retenus pour la période
1992- 2001.

Ce sont des indices moyens calculés comme la
moyenne mensuelle du ratio de la série de prix a
la moyenne maobile centrée sur I'observation
courante et sur I'année en cours.



Tableau 4. Indices saisonniers des prix au consommateur pour le mil en 2001

Gao/

Kayes Koullkoro Sikasso Ségou Mopti Tombouctou Kidal Bamako
Novembre 0,84 0.56 0,66 047 0,58 0,63 081 0,85
Décembre 0,85 0,55 0,61 0,45 0,57 0,69 0,62 0,67
Janvier 0.86 0,52 0,55 0,45 0,55 0,69 0,58 0.61
Février 0,85 0,54 0.56 0,52 0,58 0,69 0,868 0,68
Mars 0,85 D63 0,63 0,58 0,66 0,77 0,73 0,70
Ayril 1.0 1,01 0,81 0,75 0,80 0,83 D.87 0.9
Mai 1,07 0,73 0,82 0,70 0,87 0,895 0,84 0.89
Juin 1,09 0,74 0,82 0,70 0,86 0,96 0,84 0.86
Juillet 1.1 0,82 0,87 0,80 D88 0,594 0,94 0,94
Aot 1,13 0,84 0,93 0,84 0,90 0,98 0,98 0,97
Septembre 1,16 0,95 0,98 0,88 0,93 1,01 0,98 1,00
COctobre 1,18 0.98 1,01 0.87 0,93 D99 0,98 1,01

Source : DIAKITE L, Aolt 2006

Il ressort que le minimum des indices saisonniers Cette derniére période correspond a la période
du mil se situe de novembre a mars sur les de soudure avec le faible niveau d'approvision-
marchés de Kayes, Koulikoro, Sikasso, Ségou, nement des marches en céréales.

Mopti, Tombouctou et Gao/Kidal. Sur les mémes

marchés, le maximum des indices saisonniers se Le tableau 5 présente les indices de saisonnalité
situe en juillet, aolt et septembre. des prix au consommateur du riz.

Tableau 5. Indices saisonniers des prix au consommateur du riz en 2001

Kayes Koullkoro Sikasso Ségou Mopti Tombouctou Gao/Kidal Bamako

Novembre 0,96 0886 0,86 0,77 077 0,76 0,80 0.85
Janvier 0% 086 0,80 0,70 0,74 0,73 0,93 0.82
Février 098 086 0,78 0,69 0,73 0,71 0.84 0,79
Mars 098 086 0,77 0,689 0,74 0.82 0,87 0.78
Awril 1,00 0,86 0.78 0,69 0.77 0,86 0,95 0,79
Mai 1,00 086 0,82 0,74 0,80 0,86 0,85 0.84
Juin 1,01 0.86 0,85 0,77 0,83 0.86 0,99 0.85
Juillet 1.01 0,86 0,88 Q.77 0,81 0,86 1,03 0,86
Aot 103 086 0,88 0,79 0,85 0.91 1,03 0.87
Septembre 1,03 0,86 0,89 0,81 0,88 1,02 1.03 0,89
Octobre 1,03 088 0,92 0,83 0.88 1,07 1,03 0,89

Source : DIAKITE L, Aodt 2006



Le constat fait au niveau des prix au consommateur
du mil reste ici le méme avec le minimum des
indices saisonniers enregistré entre novembre et
mars et le maximum entre aolt et octobre.

Ce constat est le méme pour la quasi-totalité des
marchés de riz étudiés.

Le tableau 6 présente les indices saisonniers des
prix au producteur de mil.

Tableau 6. Indices saisonniers des prix au producteur de mil en 2001

Kayes Koulikoro Sikasso Ségou Mopti
Novembre 0,82 0,83 0,70 0,72 0,67
Décembre 0,96 0,88 0,60 0,67 0,66
Janvier 0,88 0,72 0,62 0,65 0,68
Février 0,83 0,76 0,74 0,77 0,76
Mars 0,82 0,83 0,91 0,97 1,07
Avril 0.81 1.03 1,07 1,17 1,19
Mai 1,06 1.03 1.1 1,13 1,16
Juin 1.13 1,13 1.13 1,15 1,17
Juillet 1,13 1.32 1,23 1,29 1,17
Aout 1,12 1,35 1,29 1,30 1,24
Septembre 1,23 1,47 1,34 1.37 1,29
Octobre 1,23 1,15 1,36 1,36 1,10

Source : DIAKITE L, Aot 2008

Par rapport au prix au producteur du mil, on
constate que les fluctuations saisonniéres sont
sensiblement identiques & celles du riz. Les prix
les plus bas sont observés en novembre et mars
sur tous les marches.

Les prix maximum sont enregistrées de mai a
octobre sur 'ensemble des marchés.

Les indices des prix au producteur du mais sont
présentes dans le tableau 7.

Tableau 7. Indices saisonniers des prix au producteur de mais en 2001

Kayes Koulikoro Sikasso Ségou
Mois/Champ 0,79 0,64 0,62 0,61
Novembre 0,79 0,64 0,62 0,61
Deéecembre 0,77 0,64 0,60 0,61
Janvier 0,83 0.87 0,79 0,79
Février 0,83 0,83 0,99 0,97
Mars 0,97 1,12 1,05 1,10
Avril 1,19 1,14 1,05 1,10
Mal 1,24 1,23 1.12 1,10
Juin 1,24 1.43 1.30 1,12
Juillet 1,24 1,46 1,29 1,30
Aoput 1.15 0,78 1,00 1,34
Septembre 0,95 0,76 0.73 0,86
Octobre 1,00 0,96 0,93 0,67

Source : DIAKITE L, Aolt 2006

Les donnees indiguent un minimum d'indice de
prix entre les mois de novembre a février en
general. Le maximum d'indice de prix se situe
ente mars et octobre avec une pointe entre juillet
et septembre. Par rapport au prix au producteur,
les indices sont au minimum sur tous les

marchés entre novembre et février, ce qui corre-
spond aux mois des recoltes. Ces indices sont
maximum aux mois de juillet, aolt et septembre
qui correspondent géneralement a la periode de
soudure.



En résumé, I'évolution des indices de saisonnalité
des prix au consommateur et au producteur sur
I'ensemble des marchés indique que les indices
les plus élevés correspondent a la période de
soudure (juillet, aolt et septembre) el les indices
les plus faibles au moment des récoltes (novembre
a février).

Les fluctuations intra-saisonniéres des prix
semblent alors dominées par le cycle saisonnier
caractérisé principalement par les variations de
I'offre au cours de la campagne agricole. En effet,
au momenlt des récoltes, I'offre des céréales est
relativement plus importante.

Mais au fur et a mesure que I'on s'éloigne de la
période des récoltes, les quantités commercial-
isees diminuent mais la demande des com-
mercants reste plus ou moins stable. Les prix des
céréales par consequent augmentent de facon
réguliére et atteignent leur maximum pendant la
période de soudure.

4.4. Analyse des marges de
commercialisation des produits
agricoles

4.4.1. Définition du concept

La marge "bénéficiaire” peut &tre définie comme
la différence entre le prix de vente et le prix de
revienl d'un bien, généralement exprimé en
pourcentage du prix de revient. Le prix de revient
d'un produit est son prix d'achat plus les frais
d'approche (transport, manutention, emballage,
stockage) et éventuellement les taxes (Haris B.W
1998).

4.4.2. Analyse des marges nettes de commer-
cialisation des céréales sur les axes

L'analyse des marges nettes porte sur les
principaux axes d'approvisionnement et de
destination des cereales.

= Axe occidental

L'analyse des marges ici concerne les forains
entre Badingo et Kita et les commergants
grossistes de Kita.

- Marges nettes des forains entre Badinko et Kita
(situés sur le chemin de fer a 'ouest de Bamako).

Le tableau & donne plus de précisions sur
I'évolution des marges netles des céreales au
niveau des forains.

Tableau 8. Evolution des marges netles des forains (mil et sorgho en Fefalkg)

Années Marges Colts Frais de Frais Frais Total des Marges
brutes Transpt Manutent Sacherie Ficelles frais Nettes
1995/96 15 10.0 0,25 1,25 0,05 11,55 3,45
1996/97 11 10,0 0.25 1,25 0,05 11,55 -0.55
1997/98 13 184 0.50 2,50 0,10 21,50 -850
1998/99 26 18,4 0,50 2.50 010 21,50 4 50
1999/00 23 18,4 0.50 250 0,10 21,50 1,50
2000/01 a0 184 0.50 2,50 0.10 21,50 8,50
Moyenne 19,7 15,6 0.4 2.1 0.1 18,2 1,5

Source : DIAKITE L, juillet 2002, & partir des données d'enguétes

Il apparait clairement que les colts de transport
grévent considérablement les frais de transfert.

lis contribuent de 85,6% a 86,6% dans les colls
de transferl. En plus des frais de transport, ceux
de la sacherie occupent 10,8% a 11,6%. Les frais
de manutention et des ficelles sont marginaux.

L'évolution des marges entre Kita et Badinko
indique qu'elles sont variables selon les années,
allant de - 8,50 en 1997/98 a 8,50 FCFA/kg en
2000/01.

Deux hypothéses peuvent étre émises pour
expliquer cette situation : soit, le volume de
ceréales échangees entre Badinko et Kita ne
peut pas concurrencer les quanlilés de céréales
que Kita recoit des marchés ruraux (celles-ci
revenant moins chéres), soit le tarif de transport
appliqué pour le calcul des marges ne corre-
spond pas au taux effectivement payé par les
opérateurs. C'est bien cette deuxiéme qui semble
correspondre a la realite.



En effet, il pourrait exister un circuit non officiel a
la Régie de Chemins de Fer du Mali par lequel
les commerganis effectuent les transferts de
céréales entre les deux localités situées sur la
ligne des chemits de fer & moindre co(t.

On note cepenidant qu'aprés la dévaluation, les
forains réalisenf des marges positives malgré une
augmentation tnés sensible des colts de transport.
Ceci est possitle grace au gain de compétitivité
des produits céréaliers nationaux.

- Marges nettes des Grossistes a Kita (185 km de
Bamako et 358 km de Kayes).

Dans la zone de Kita, les grossistes sont ceux gui
sont servis sur place par les forains en
provenance des marchés hebdomadaires des
différents villages. Ainsi, les frais de transport et
de ficelles sont pris en charge par les forains
(tableau 9).

Tableau 9. Evolution des marges nettes des grossistes (mil et sorgho en Fcfa/kg)

Années Marges Frais Frais Tarage  Total des Marges
Brutes Manutention frais Nettes
1995/96 15 0.25 0,25 0,5 14,50
1996/97 26 0,25 0.25 0,5 25,50
1997/98 17 0,50 0,25 0,75 16,25
1998/99 29 0,50 0,25 0,75 28,25
1999/00 35 0,50 0,25 0,75 34,25
2000/01 31 0,50 0,25 0,75 30,25
Moyenne 25,5 0.4 0,3 0,7 248

Source : DIAKITE L, juillet 2002, 3 parir des données d'enqustes

Contrairement aux forains, les grossistes ont
réalisé des rharges confortables tout au long de
la période i'analyse. Elles vont de 14,50 F
CFA/kg en 1995/96 a 34,25 F CFA/kg en
1999/2000. Ces marges élevées peuvent s'expliquer
non seulement par la stratégie qu'utilisent les
grossistes ije Kita, mais aussi par le volume
important des activités qu'ils réalisent. Les
grossistes de Kita approvisionnent les com-
mergants demi-grossistes et les détaillants, mais

aussi vendent aux consommateurs (vente au
detail) a des prix moins élevés que ceux des
demi-grossistes et des détaillants. Les marges
ont connu une baisse significative entre 1995/96
et 2000/2001.

 Axe centre

- Marges nettes de commercialisation des forains
entre Dioro-Ségou (70 km environ au nord-est de
Ségou)

Tableau 1(. Evolution des marges nettes des forains (mil et sorgho en Fcfa/kg)

Années Marges Couts  Frais Frais Frais  Total Marges
Brutes Transpo Manuten Sacheri Ficelles frais Nettes
rn ti e
1995/96 7 3,00 0,50 1,25 0,05 4 .80 2,20
1996/97 6 3.00 0,50 1,25 0,05 4,80 1,20
1997/98 2] 5,00 0,50 2,50 0,10 8,10 0,90
1998/99 11 5,00 0,50 2,50 0,10 8,10 2,90
1999/00 10 5,00 0.50 2,50 0,10 8,10 1,90
2000/01 13 5,00 0,50 2,50 0,10 8,10 4.90
Moyenne 9.3 43 0,5 2,1 0,1 7,0 2.3

Source : D'AKITE L, juillet 2002, & partir des données d'enguétas

Concernant les forains qui ravitaillent Ségou en
cereales i partir de Dioro, on note une faiblesse
relative ce leurs marges nettes par rapport a
celles des; forains de Kita.

Ceci tient fondamentalement & la multiplicité des
opérateurs evoluant sur ces axes, contribuant
ainsi a accroitre la concurrence. Les marges
varient de 0,90 Fcfa & 4,90 F CFA/kg de céréales
(tableau 10).
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Tableau 11. Evolution des marges nettes des grossistes (mil et sorgho en Fcfa/kg)

Années Marges Frais Frais Frais Total des  Marges
Brutes Manuten. Tarage Ficelles frais Nettes
1995/96 5 0,25 0,25 0,05 0,55 4.45
1996/97 4 0,25 0,25 0,05 0,55 3,45
1997/98 4 0,50 0,50 0,10 1,10 2,90
1998/99 6 0,50 0,50 0,10 1,10 4,90
1999/00 8 0,50 0,50 0,10 1,10 4,90
2000/01 6 0,50 0,50 0,10 1,10 4,90
Moyenne 5,2 0,4 0,4 0,1 0,9 4,3

Source : DIAKITE L, juillet 2002, & partir des données d'enquétes

Les marges des grossistes sont plus stables que
celles des forains. Ces marges se sont stabil-
isées autour de 5 Fcfa'kg depuis 1995/96 aprés
que les acteurs aient pris toute la mesure de la
devaluation et intégrer les effets de celle-ci dans
leurs activités.

- Marges nettes de commercialisation des détail-
lants de Ségou

Le tableau 12 donne plus de précisions sur les
marges nettes des détaillants de Ségou.

Tableau 12. Evolution des marges nettes des detaillants (mil et sorgho en Fcfa/kg)

Codt de Marges Coiits Frais Total des Marges
transfert Brutes Transport Manceuvre frais Nettes
1993/94 5 2,50 0,25 2,75 ~ 2,25
1994/95 T 2,50 0,25 2,75 425
1995/96 5 2,50 0,25 2,75 2,25
1996/97 2 2,50 0,25 2,75 -0,75
1997/98 5 2,50 0,25 2,75 2,25
1998/99 7 3,50 0,50 4,00 3,00
1999/00 11 3,50 0,50 4,00 7.00
2000/01 16 3,50 0,50 4,00 12,00
Movenne 7.25 2.BB 0.34 322 4.03

Source : DIAKITE L, juillet 2002, & partir des donnéas d'enquéles

Le transport, comme indiqué plus haut, est la
rubrique qui gréve le plus le colt de transfert des
céréales aussi pour les détaillants de Ségou.

Avec 88% et 91%, on constate qu'apres la deval-
uation, on a une tendance a la hausse des
marges des détaillants a Segou.

De 2,25 Fcfa/kg en 1993/94, année de la déval-
uation, les marges ont atteint un pic de 12 F
CFA/kg en 2000/2001.

En conclusion, les marges varient selon les
acteurs, le temps et les zones.

En comparant les différents acteurs, on g'apercoit
que ce sont surtout les détaillants qui réalisent le
plus de marges sur la vente des céréales. lls ont
des marges intéressantes surtout aprés la déval-
uation du Fcfa.

Ensuite, les grossistes, dans une moindre
mesure, réalisent des marges satisfaisantes.

Quant aux forains, ils ne réalisent pas de marges
substantielles. Ceci s'explique en partie par |'offre
abondante de céréales sur le marché du fait que
le centre du Mali est une zone de grande production
céréaliére.
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= Axe sud Le tableau 13 donne plus de précisions sur les
marges nettes des forains du sorgho.

- Marges nettes de commercialisation des forains

entre Zangassc et Koutiala

Tableau 13. Evolution des marges nettes des forains du sorgho (Fcfalkg)

Marges Coits Frais Frais Frais Total Marges
Années Brutes Transport Manutent Sacherie Ficelles frais Nettes
1995/96 9 2,6 0,5 1.25 0,05 3,30 4.7
1996/97 B 2,5 0,5 1.25 0,05 3,30 3,7
1997/98 10 50 1,0 2.5 010 8,60 1.4
1998/99 14 5.0 1.0 2,5 0.10 8,60 54
1999/00 13 5.0 1.0 2.5 010 8.60 4.4
2000/01 19 50 1.0 2,5 0,10 8,60 10.4
Moyenne 12,2 4,2 0,8 21 0,1 6,8 5,0

Source : DIAKITEE L, julllet 2002, & partir des données d'enquéles

On remarqgue (tableau 13) que les marges nettes - Marges nettes de commercialisation des
des forains fluctuent en dents de scie avec des grossistes de Koutiala

variations parfois trés importantes : 1,40 FCFA/kg Le tableau 14 donne plus de précisions sur la
en 1997/98 ccntre 10,4 FCFA/kg en 2000/2001. commercialisation des céréales.

Tableau 14. Evolution des marges nettes des grossistes du Sorgho de Koutiala (Fcfa/kg)

Années Marges Frais Frais Total des frais Marges
Brutes Manuten. Gardiennage Nettes
1995/96 7 0,5 18 - 1,50 6,00
1996/97 7 0,5 1.0 1,50 6,00
1997/98 10 1,0 1,0 2,00 8,00
1998/99 12 1,0 1.0 2.00 10,00
1999/00 12 1,0 1,0 2.00 10,00
2000/01 18 1.0 1.0 2,00 16,00
Moyenne 11,0 0.8 1,0 1,8 9,3

Source : DIAKITE L, juillet 2002, & partir des données d'snquétes
Une tendante a la hausse des marges des Les grossistes sur place 8 Koutiala ne payent
grossistes d2 sorgho a Koutiala est constatée pratiguement pas de frais de transport car ils

surtout apréy la dévaluation, passant ainsi de 6 achetent les céréales rendues magasin avec les
Fcfalkg en 1496/97 a 16 F CFA/kg en 2000/2001. forains.

Tableau 15: Evolution des marges nettes des grossistes du mais de Koutiala (Fcfa / kg)

Marges Frais Frais " Total des Marges
Mes Brutes Manuten. Gardiennage frais Nettes
19985/96 10 0.5 1.0 1,50 B8.50
1996/97 8 0.5 1.0 1,50 6,50
1997/98 13 1.0 1,0 2,00 11.00
1998/99 14 1.0 1,0 2,00 12,00
1999/00 15 1.0 1,0 2,00 13,00
2000/01 23 1,0 1.0 2,00 21,00
Moyenne 83 5 8 11 72

Source : DIAKITE L, juillet 2002, & partir des données d'enquétes

Dans le tahileau 15, on enregistre des marges des grossistes est plus remarquable a partir de
substantielles pour les grossistes de mais & 1997/98, passantde 11 Fcfa 421 F CFA/kg en
Koutiala. La tendance a la hausse des marges 2000/2001.
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s Axe ariental

- Marges nettes de commercialisation des
grossistes de Mopli

Il faut rappeler que Mopti est un centre important
de consommation et de redistribution de
ceréales. Les grossistes de cette ville regoivent
principalement les céréales de Koro, Bankass st
Diallassagou (région de Mopti), de Koutiala
(région de Sikasso) et de Macina (région de
Ségau).

Le circuit Macina-Mopti est retenu ici pour le
calcul des marges sur la base d'une céréale
livrée aux grossistes de Mopti par un forain
indépendant.

Les frais de transport entre Macina et Mopti sont
pris en charge par le forain et le transport du quai
au magasin, la manutention, le tarage, le gardi-
ennage et les ficelles par le grossiste (tableau
16).

Tableau 16. Evolution des marges nettes des grossistes du mil de Mopti (Fcfa/kg)

Marges Colts Manuten. Frais Frais Total frais Marges
Années Brutes fransport Tarage Gardienn  Ficelles Nettes
age
1995/96 8,0 0.25 0,50 0,75 0,05 1.65 6,45
1996/87 12,0 0,25 0,50 D75 0,05 1,55 1045
1997/98 17.0 0,50 1,00 0,75 0,10 2.35 14 65
1998/99 18.0 0,50 1,00 0,75 0,10 2,356 16,65
1999/00 24,0 0,50 1,00 0.75 0.10 2,35 21,65
2000/01 19.0 0,50 1.00 0,75 0,10 235 16,65
Moyenne 18,50 0,42 0,83 0.75 0.08 2,08 14,42
Source : DIAKITE L, juillet 2002, & partir des donnaéas d'enquétes
- Marges nettes de commercialisation des détaillants de mil a8 Mopti
Tableau 17. Evolution des marges nettes des détaillants de Mil de Mopti (Fcfa/kg)
Années Marges Coits Gardiennage Total des Marges
Brutes Transport Manceuvre frais Nettes
1893/94 9.0 2.0 0,50 2.50 6,50
1994/95 7.0 2,0 0,50 2,50 4,50
1995/96 7.0 2.0 0,50 2.50 4,50
1996/97 8.0 2.0 0,50 2,50 5,50
1997/98 7.0 3.0 0.75 75 4 .50
1998/99 10.0 3.0 0,75 3,75 7,50
1999/00 4.0 3.0 0,75 3,75 1,580
2000/01 7.0 3.0 075 3.75 4.50
Movenne 7,375 2.5 0,625 3,125 4,875

Source : DIAKITE L, juillet 2002, a partir des données d'enquétes

Il ressort du tableau 17 que les marges nettes
réalisées par les détaillants de Mopti ne presen-
tent pas de tendance claire et sont nettement in-
férieures a celles des grossistes.

La faiblesse des marges des détaillants trouve
son explication dans l'abondance de I'offre du mil
sur les marchés de consommation a Mopti, car la

concurrence etant franche, les détaillants sont
obligés de vendre avec des marges raisonnables.

= District de Bamako

- Marges nettes de Commercialisation des forains
de riz DP entre Niono et Bamako
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Le tableau 18 dcnne plus de précisions sur les marges nettes des forains entre Niono et Bamako.

Tableau 18. Evolution des marges nettes des foraints du Rizl D.P. Niono-Bamako (Fcfa/kg)

hMarges Colts Frais Frais Frais Total Marges

Années Brutes franspor Manceuvr Sacherie Ficelles frais Neites
x -

1995/96 12,0 45 0,17 1,25 0,05 587 8.0
1996/97 13,0 4,5 0,17 1,25 0,05 5,97 7.0
1997/98 13,0 7.5 0,33 2.5 0,10 10,43 3,0
1998/99 12,0 7.5 0,33 25 0,10 10,43 2,0
1959/00 14,0 7.5 0.33 25 0,10 10,43 4.0
2000/01 15,0 7.5 0,33 2.5 0,10 10,43 50
Moyenne 13,2 6.5 0.3 21 0.1 8,9 4,5

Source : DIAKITE L, juillst 2002, & partir des données d'enquétes

Les colts de tiansport sont calculés sur la base
d'un montant de 45000 FCFA correspondant aux
frais de location journaliére d'un camion de dix
tonnes avant la dévaluation et de 75000 FCFA
aprés la dévaluation du F CFA.

- Marges nettes de commercialisation des
grossistes du Riz DP & Bamako

Les marges des grossistes de Bamako sont con-
signées dans le tableau 19.

Tableau 19 : [Zvolution des marges nettes des grossistes du riz DP de Bamako (Fcfa/kg)

Marges Manuten Frails Frais Total des Marges

Années Brutes Tarage Gardienna Ficelles frais Nettes
ge

1995/96 5.0 0,50 1.0 0.05 1.56 3.5
19896/97 4.0 0,50 1.0 0,05 1.51 2.5
1997/98 5.0 0,75 1.0 0,10 1,55 3.0
1998/99 5.0 Q.75 1.0 0,10 1.85 3.0
1999/00 5,0 0,75 1.0 0,10 1.85 3.0
2000/01 5,0 0,75 1,0 0,10 1,85 3.0
Moyenne 4 83 0.67 1,00 D,08 1,69 2.90

Source : DIAKITE L, juiliet 2002, & partir des données d'enguétes

Dans l'ensemble, les marges nettes des
grossistes du riz connaissent une réelle stabilité
depuis la dévaluation (environ 3 Fcfalkg)
contrairement a celles des forains. Cette stabilité
pourrail s'expliquer par le fait que les grossistes
importateurs de riz ont quasiment tous pris
position dzns la filiére nationale aprés la

AP

ar 7.

dévaluation et leur capacité financiere leur
permet de jouer sur l'offre a tout moment.

- Marges neftes de commercialisation des détail-
lants du riz a Bamako

Les marges des détaillants de Bamako sont spé-
cifices dans le tableau 20.
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Tableau 20 : Evolution des marges nettes des détaillants du riz DP a Bamako (Fcfalkg)

Années Marges Codts Frais Total des frais Marges
Brutes Transport Gardiennage Nettes
1995/96 16 25 0.5 3,00 13.0
1996/97 18 25 0.5 3,00 13.0
1997/98 19 25 0.5 3,00 16,0
1998/99 20 2.5 0.5 3,00 17.0
2009/00 28 25 0,5 3,00 26,0
2000/01 21 28 0,5 3,00 18.0
Moyenne 20,2 25 0,5 3 17.2

Source : DIAKITE L, julllet 2002, & partir des donnéss d'enquétes

Les marges des détaillants de Bamako ont signi-
ficativement augmenté depuis la dévaluation :
13 Fcfalkg en 1995/96 et 18 Fcfalkg en
2000/2001.

En conclusion, on peut retenir sur les marges
que les forains sont les plus défavorises dans le
maillon avec des marges inférieures a celles des
autres opérateurs (grossistes et détaillants).

Ceci peut s'expliquer surtout par le fait que les
forains n'ayant pas de moyens financiers
cansequents, ils travaillent le plus souvent sous
la tutelle des grossistes ou des demi-grossistes
qui les financent et qui leur dictent leurs "lois”.

Tableau 21. Equite de la commercialisation des céreales

Marges
nettes Coits trans, Equité
Axes Acteurs (F CFA/kg) {F CFA/kg). {F CFA/kg)
——— Forain 1.1 16,53 0,07
A Grossisle 24 83 067 37,06

Détaillant 18,69 3.31 5,65

Forain 2,33 7 0,33
Centre )

Grossiste 4,25 0,92 4,62

Detaillant 11,06 1,72 6,43

Farain 49 5,66 0,87
Sud i

Grossiste 9 1.72 523

Détaillant 7,82 3,31 2,39

) Faorain 2,65 8 0.33

Sricotal Grossiste 14,42 2,08 6.93

Détaillant 5,06 3.06 1,65
District Forain 45 B.94 0,50
Bamako

Grossiste 242 1,69 1,43

Détaillant 1747 3 572

Source : DIAKITE L, septembra 2002
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L'analyse faite au niveau des axes de commer-
cialisation indique que les forains, au niveau de
I'ensemble des axes, sont 1&sés dans la distribution
des beénefices de la commercialisation des
céréales.

Au niveau de I'axe occidental, ils enregistrent
dans la chaine de commercialisation une équité
évaluee a 0,07 F CFA/kg”Au niveau de I'axe cen-
tre, I'equité du forain est de 0,33 F CFA/kg. |l est
de 0,87 F CFA/kg au niveau de I'axe sud, de 0,33
F CFA/kg au niveau de I'axe oriental et de 45 F
CFA/kg au niveau du District de Bamako.

Cet état des faits peut s'expliquer d’'une part par
la faiblesse des ressources financiéres des
forains, mais aussi par leur manque d'organisa-
tion et de coordination.

| faut aussi signaler que les forains au marché
n‘ont pas les mémes objeclifs et ne travaillent
pas aussi dans les mémes conditions. Beaucoup
de forains travaillent sous tutelle de grossistes
qui leur font des avances a justifier aprés chague
tour de marcheé. Parmi eux, ceux qui travaillent
avec leur propre fonds ne sont pas nombreux.

En general, le grossiste realise des sur profils
dans la commercialisation des produits.

Les grossistes de I'axe occidental réalisent des
sur profits d'environ 37 F CFA/kg. Ceux de |'axe
centre enregistrent 4,62 F CFA/kg. Au niveau des
axes sud, occidental et du District de Bamako,
les grossistes enregistrent respectivement 5,23
F CFA/kg, 6,93 F CFA/kg et 1,43 F CFA/kg. Le
constat confirme |a réalisation du sur profit des
grossistes dans la chaine de commercialisation
des cereales.

Cela s'explique par leur poids économique im-
portant dans les systémes. lls sont les plus nantis
avec des surfaces financiéres assez importantes.

Quant aux détaillants, ils réalisent des profits
modeérés par rapport aux grossistes. Selon les
données du tableau 21, les profits réalisés sont
de lordre de 5,65 F CFA/kg sur laxe
occidental, de 6,43 CFA/kg sur I'axe centre, de
2,39 CFA/kg sur l'axe oriental et de 5,72 CFA/kg
sur I'axe du District de Bamako.

Il faut retenir que sur les marchés de consomma-
tion, beaucoup de grossistes font le détaillant
(tableau 22).

Tableau 22. Analyse agrégée de I'équité du commerce des céréales

Marges nettes Coits transaction Equité
Forains 3,10 9,23 0,42
Grossistes 10,98 1,42 11,06
Deétaillants 11,98 2,88 4,37

Source : DIAKITE L, septembre 2002

Il ressort clairement de cette analyse que :

- les forains réalisent peu de profit dans la
commercialisation des cereales. Plusieurs
raisons socio-économigues expliquent cette sit-
uation :

insuffisance de ressources financiéres, manque
d'organisation de la profession, etc ;

- les grossistes réalisent le plus de profit dans la
chaine de commercialisation. Les raisons citées
plus haut sont a la base de ce sur profit;

- les détaillants aussi réalisent plus de profits que
les forains et moins que les grossistes.

Les raisons ci-dessus citées sont aussi valables
a ce niveau.

En conclusion, on retient gu'il n'y a pas d'equité
dans la commercialisation des céréales.

5. Discussions

Dans cette recherche, on reléve que la libéralisa-
tion du marché a contribué a rendre plus dy-
namique le marché céréalier. Les prix ont
augmenté et les acteurs s'adaptent en changeant
de comportement.

L'indice des prix au producteur entre les
campagnes 1993 et 2001 indique une augmen-
tation d'environ 62% alors que celui des prix au
consommateur pendant la méme période est de
59%.

Il ressort des analyses des résultats des travaux
que les marges des céreales varient selon les
annees, le type de produits et les localités.
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Elles sont relativement faibles dans les zones de
grande production et assez élevees dans les
régions enclavées et 3 faible production.

Dans la chaine de commercialisation, les forains
sont les moins favorisés avec des marges nettes
relativement faibles, la plupart travaillant sous la
tutelle des grossistes ou des demi-grossistes.

Les grossisies possedent des marges nettes
intéressantes par rapport aux demi-grossistes et
aux forains. Les détaillants en général ont des
marges nettes plus intéressantes que tous les
autres acteurs de la commercialisation des
ceréales.

De l'analyse de I'équité, on conclut qu'il n'y a pas
d'equité dans la commercialisation des cereales
au Mali. Les forains ne réalisent aucun profil dans
la commercialisation des ceréales,

Plusieurs raisons socio-&conomigues expliquent
cette situation ;

insuffisance de ressources financiéres, manque
d'organisation de la profession, elc.

Ce sont les grossistes qui réalisent le plus de
profit dans la chaine de commercialisation. Les
raisons citées plus haut sont a la base de ce sur
profit.

Les detaillants aussi réalisent des profits plus
que les forains mais moins gue les grossistes. On
retient qu'au Mali, il n'y a pas d'équité au niveau
de la repartition des bénéfices du commerce des
produits alimentaires.

Les princ:ipa1es contraintes enregistrées au
niveau de la commercialisation des céréales sont
entre autras :

les prablémes d'infrastructures (état des routes),

les moyens de transport (parc auto insuffisant et
vetuste),

les difficultés de financement des commercants,
etc.

Une bonne organisation des acteurs avec des
politiques de crédits adaptées a leurs besains, le
désenclavement des zones de production, etc.
pourraient contribuer a améliorer la performance
des marches.

Conclusion

A travers les investigations menées sur les
marges de commercialisation et I'équité, un
certain nombre de conclusions se dégagent :

L'indice des prix au producteur entre les
campagnes 1993 et 2001 indique une augmentation
d'environ 62% alors que celui des prix au
consommateur pendant la mé&me période est de
59%.

Les marges brutes des céréales varient selon les
annees, le lype de produits et les localites. Elles
sont relativement faibles dans les zones de
grande production et assez élevées dans les
régions enclavées et a faible production.

Dans la chaine de commercialisation, les forains
sont les moins favorisés avec des marges nettes
relativement faibles. lls supportent genéralement
tous les codts de transaction de leurs produits et
ne sont pas libres dans la fixation des prix des
produits.

Les grossistes possédent des marges nettes plus
élevées que celles des demi-grossisies et des
forains. Les detaillants en general ont des
marges nelles plus élevées que tous les autres
acteurs de la commercialisation des céréales.

Il n'y a pas d'éguité dans la commercialisation
des céréales entre les différents axes au Mali.

Les principales contraintes enregisirées au
niveau de la commercialisation des cereales sont
entre autres :

les problemes d'infrastructures (mauvais état des
routes d'acceés aux marches),

les moyens de transport (pare auto insuffisant et
veluste) et les difficultés de financement des
commergants (insuffisance ou manque de credit
de commercialisation des cereales),
l'insuffisance d'organisation des acleurs de la
commercialisation des céréales, etc.

Les principales recommandations formulées sont
les suivantes: une palitique de desenclavement
adeguate du Mali afin de faciliter |a circulation des
biens et des personnes, ce qui contribuera a une
meilleure maitrise des codts de transfert des
céréales ; une politigue de crédit de commer-
cialisation.
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Annexes

Annexe 1 : Analyse de |'évolution des coefficients de variation des prix du mil au cansommateur

Bamako Kayes Koulikoro Sikasso Ségou Mopti Tombouctou Gao/Kidal
1991/92 73 73 73 73 73 73 73 18
Ecart type 1,806826 1,89826 189826 1,89826 1,89826 1,80826 1,89826 1,80826
cv 0,026004 0,026004 0026004 0,026004 0,026004 0,026004 0026004 0,026004
1992/93 78 89 0 16 56 66 a4 84
Ecarttype 7,537281 1195319 12,82989 10,1025 1081882 1272405 14,2158 10,82086
cv 0,096632 0,120738 0,183284 0,132928 0,194987 0,192789 0,15123 0,12882
1993/94 T a3 65 76 55 72 99 80
Ecart type 308787 5559594 5280037 39733068 4601548 7,136653 12,24095 2,904945
cv 0,051788 0,059781 0,081231 0,052282 0,083665 0,08912 0,123646  0,037437
1994/95 93 123 62 a7 69 78 113 104
Ecarttype 1321386 3197679 1585923 1456022 16,35867 1326878 12,10153 15,29706
cv 0,142085 0,258974 0,193405 0,150105 0,237082 0,167958 0,107083  0,147087
1995/96 146 198 133 143 123 137 178 156
Ecarttype 27.00854 30,846684 3044B17 2740697 2920306 27,81105 2246816  30,82637
cv 0,184987 0,155791 0,228934 0,192287 (238155 0,203 0,12552 0,187605
1996/97 126 178 108 132 102 108 167 125
Ecarttvpe 1285008 1632877 8381075 14,7738 1271244 34890246 7585852 12,3837
cv 0,102056 0,091735 0077603 0,111823 0,124632 0,032317 0,045484 0,08807
19497/98 145 176 122 151 124 144 166 149
Ecarttype 2024958 22,76494 3453072 26,75031 20.606689 28,22743 30.02827 2243914
cv 0,201721 0,129346 0,283112 0,177214 0,238765 0,196024 0,180893  0,150598
1998/99 133 200 124 153 101 110 147 122
Ecarttype 1161373 5212882 1053134 1161862 9401402 7680653 13,02067 1267304
cv 0,087321 0,026084 0,08493 0,075939 0,093083 0069824 0,088576  0,103877
1999/00 103 158 a8 116 66 83 113 88
Ecart type 83666 12357068 5,501377 14,45998 6694638 5441145 14,56308 2823085
cv 0,081229 0,078209 0,056137 0,124655 0,101434 00685556 0,128877  0,028807
2000/01 148 179 133 138 119 138 151 143
Ecarttype 2701683 250761 3250862 28,7796 30,05248 2898419 2561057 2793873
cv 0,182546 (,14009 0244426 0,208548 0,252542 0,21003 0,168606  0.185383

Source : DIAKITE L, Aoil 2006

Annexe 2 : Analyse de |'évolution des taux de croissance des prix du mil au consommateur en %

Bamako Kayes HKoulikoro Sikasso Ségou Mopti Tombouctou Gao / Kidal
1992/93 6,85 35,62 -4.11 411 -23.28 -8.59 28,77 15,07
1993/84 -1,28 -6,06 -7.14 0,00 -1,79 9,09 532 -4 76
1994/95 20,78 32,26 26,15 27,63 2545 872 1414 30,00
1995/96 56,99 60,98 62,20 47 .42 78,26 7342 58,41 50,00
1996/97 -13.70 -10,10 -18,80 -7.69 -17.07 -21.17 8,70 -16,87
19497/98 15,08 -1,12 12.96 14,39 21,57 3333 -0,60 18,20
1998/99 -8,28 13,64 1.64 1,32 -18,55 -23,61 -11,45  -1812
1999/00 -22 56 -21,00 -20,97 -24.18 -34 65 -24 55 -23,13 -19,67
2000/01 43,69 13,28 3571 18,87 80,30 66,27 3363 45,92

Source : DIAKITE L, Aocdt 2006
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Annexe 3 : Anayse de |'évolution des coefficients de variation des prix du riz au consommateur

Bamako Kayes Koulikoro Sikasso Ségou Mopti Tombouctou Gao/Kidal

1991/92
Ecart
type
cv
1992/93
Ecart
type
cv
1993/94
Ecart
type
cv
1994/95
Ecart
type
cv
1995/96
Ecart
type
cv
1996/97
Ecart
type
cv
1997/98
Ecart
type
cv
1998/99
Ecart
type
cv
1999/00
Ecart
type
Ccv
2000/01
Ecart
type
cv

1€5 265 165 165 165 165 165 165

Il
2544747 2549747 2549747 2549747 2,540747 2,549747 2549747 2549747

0,01¢453 0,009622 0,015453 0,015453 0.015453 0,015453 0.015453  0.015453
166 273 159 1684 142 137 160 149

{
1356801 21,2132 13,01834 15276 20,86809 24,5886  25,09301 37,06342
0,081735 0,077704 0,081876 0,093146 0,146958 0,179552 0,156831  0,248748
165 273 193 193 172 187 196 177

il
2794234 21,2132 2279603 2595261 29,63247 23,02173 2349404  38,59444
0,141345 0077704 0,118114 0,134469 0,172282 0,123111 0,119868  0,223697
248 273 243 251 226 224 209 218

|
25419862 21,2132 2364446 2678364 31,53353 2436130 2252406  41,53668
0,10{579 0,077704 0,097302 0,106708 0,139529 0,108756 0,107771  0,190535

260 281 258 281 245 257 268 288
|

14,0599 1049784 1121788 12,87086 1947415 20,82885 35,28187 13,9379
0054215 0,037359 0.04348 0,049314 0079486 0,081046 0,131849  0,048395
237 254 247 245 222 225 257 273

il
9,738907 7,367003 2,812311 8,338938 7.220464 9,820742 12,32514  9,437193
0,04108 0,029004 0,011386 0,034036 0,032565 0,043648 0,047958  0,034568

253 227 248 255 234 254 281 265
[

36,4¢408 3676206 31,97395 31,91312 3064272 32,67856 4493600  18,08544
0,144245 0,016195 0,128409 0,125149 0,169413 0,129443 0172172 0,071643
253 24 271 255 227 250 250 274

19.9Ei¢BE 18,64237 16,67242 21,62683 22,19934 15,885 2209672  5,089353
0,076675 0,776765 0.061522 0,084811 0,097794 0,06354 0,088387  0,018574
247 288 260 244 214 209 205 255

15,2:‘:354 10,73087 1223879 14,29838 1543388 9,590083 1409062 14,03972
0061674 003726 0,047072 0,058592 0,072121 0,045886 0,088735 0,055058
245 300 252 246 220 235 254 281

il
13,1656 0 3,833663 16,48323 16,1123 17,90611 33,71359  20,11388
0,053519 0 0,015213 0,067005 0073238 0,076196 0,132731 0,07158

Source : DIAKITE L, Aodt 2006



Annexe 4 : Analyse de |'évolution des taux de croissance des prix moyens de riz au consommateur en %

Bamako Kayes Koulikoro Sikasso Ségou Mopti Tombouctou Gao/Kidal
1992/93 0,61 3,02 -3,64 -0,61 -13,94 -16,97 -3,03 -9,70
1993/94 17,47 0,00 21,38 17,68 21,13 38,50 22,50 18,79
1994/95 2718 0,00 25,91 30,05 31,40 19,79 6,63 23,16

1995/96 4,84 293 6,17 3,98 841 14,73 28,23 32,11
1996/97 -8.85 -9,61 -4,26 -8,13 -9,39 -12,45 -4,10 -5.21
1997/98 6.75 -10,63 0,81 4,08 541 12,88 1,56 -2,03
1998/99 0,00 -89,43 8,84 0,00 -2,99 -1.57 4,21 3,40
1999/00 -2,37 1100,00 -4,06 4,31 -5,73 -16,40 -18,00 -6,83
2000/01 -0,40 417 -3,08 0.82 2,80 12,44 23,90 10,20

Source ;: DIAKITE L, Aot 2006

Annexe 5§ : Analyse de ['evolution des coefficients de variation des prix du mil au producteur

Kayes Koulikoro Sikasso Ségou Mopti
1991/92 50 50 50 50 50
Ecart type 0,0000 0,0000 0,0000 0,0000 0,0000
cv 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
1992/93 B4 49 47 45 39
Ecart type 16,5754 10,4960 7,1860 8,8266 7.3196
cv 0.26 0,15 0.18 0.20 0,19
1993/94 41 41 B 45 47
Ecart type 5,8855 6,0616 55145 6,0616 7.1570
Cv 0,14 0,13 0.13 0,14 0,15
1994/95 82 59 69 50 49
Ecart type 27,3704 15,6815 13,2906 10,5264 9,5161
cv 0,33 0,23 13,29 0,21 0,19
1995/96 110 101 101 101 B5
Ecart type 33,9800 29,8608 241124 24,0224 20,7525
Ccv 0.31 0,24 0,24 0.24 0.24
1996/97 100 75 78 74 74
Ecart type B,0048 7.8828 57421 6,2849 8,9861
cv 0,08 0,08 0,07 0,08 0,12
1997/98 M2 89 104 101 102
Ecart type 30,6797 22,2161 24,3801 25,3907 17.8066
cv 0,27 0,25 0,23 0,25 0,17
1998/99 127 88 90 76 67
Ecart type 13,8391 8,3012 7,6920 6,9577 10,4838
cv 0,11 0,09 0,09 0,08 0,16
1999/00 75 71 53 47 53
Ecart type 3,6705 5,6578 7.8138 6,1841 6,8475
cv 0,05 0,08 0,15 0,13 0,13
2000/01 96 99 96 100 a7
Ecart type 15,1959 22,5701 25,9266 25,3311 22,3340
cv 0,16 023 0,27 0,256 0,23

Source : DIAKITE L, Aot 2006
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Annexe 6 : Aralyse de I'évolution des taux de croissance des prix mil au producteur en %

1 Kayes Koulikoro Sikasso Ségou Mopti
1982/83 28 -2 -6 -10 -22
1983/94 -38 -16 -6 4] 21
1994/95 100 44 57 11 4
1995/96 34 71 46 102 ¥3
1996/97 -8 -26 -23 =27 -13
1997/98 12 32 as 36 38
1998/99 -41 -19 =41 -38 -21
1999/00 -41 -19 -41 -38 -21
2000/01 28 as a1 113 83

Source : DIAKITIE L, Aodt 2006

Annexe 7 : Al?galyse de I'évolution des coefficient de variation des prix du mais au producteur

Ihyti Koulikoro Sikasso Ségou
ﬂﬁiﬁ 45 45 45
“ 0.0000 0,0000 0,0000
FEARRBEERT T ReeRETT RSt TSR
1992/93 as

Emtﬁml_l 11.ima 9225

1994/95 B2
Ecart type 11,2481
1985/96 71
Ecart typs | 8.9578
1996/97 62

_ AT ST

1997/98

134

mmll_ 15,6957
fas =

1988/98 108
Ecart typs | 14,2388
1999/00 73
Ecart type | 7.5608

55 39
15.3875 15,0007 2.2182
EE TS
a2 a3 53
17,9002 21,0398 1,1056
L SARNESES
66 BB 51
11,9198 10,5366
ST R T “ _
81
11,8186
“ _
75 71
12,7867
_ _
48 44 38
4,0026 5.6143 51012
78 75 76
23,2288 19,5425 19,7374

Source : DIAKITE L, Aot 2006

Annexe B : Evolution des taux de croissance des prix moyen du mais au producteur en %

| Kayes Koulikoro Sikasso Ségou
1992/¢3 4 16 A8 -29
1993/¢4 -21 -18 -14 -6
1994/¢5 68 77 72 30
1995/96 18 49 51 36
1996/97 -13 -20 -20 -4
1997/98 116 23 18 33
1998/99 -19 -7 -9 -12
1998/99 -19 -7 -9 -12
1999/00 -32 -35 -38 -37
2000/01 11 59 70 100

Source : DIAKITE L, Aot 2008
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Recommandations aux auteurs

|. Généralités
A. Politique générale
1. Etudes et recherche sahéliennes

La Revue Eludes et recherches sahaliennes est un journal
semestriel multidisciplinaine qui publie des travaux originaux
dans tous les domaines de la recharche en milieu rural et
en population et développement. Ces recherches portent en
priorité sur les pays du sahal mais également sur ceux de
I'Afrique de I'Quest et de 'Afriqgue au sud du Sahara. La
revue publia :

- Des articles originaux sur les politiques les politique de
sécurité alimentaire, la gestion des ressources nalurel, 'en-
vironnement, la protection des végétaux, la gestion de la
recherche agricole, les changements socio-conomigues et
organisationnel du monde rural et les problémes de population ;

- Des articles de synthése et sur des questions de
méthodologie el d'orientalion de la rechaerche ;

- Des actes de réunions scientifigues sur les recherches an
milieu rural.

2. Public clble

La revue la s'adresse aux étudiants et rechercher, aux
cadres de la vulgansation agricole et des organisations non
gouvernementales, au responsable de la politique agricole
='sdressant & [Afrique au sud du Sahara.

3. Soumission das articlas

Les manuscrits doivent &tre envoyas avec una disquatia (5
« Yaou 3 » ¥2 DD ou HD) avec une étiquette d'identification
(autre, nom du fichiar, lngicial utilise) plus l'original du texta
ou & défaut de trois exemplaires (originale et deux copies).

4. Langue de publication

La revue publie des articles rédigés en frangais ou anglais.
Cependant, la résumé. les mots-clefs ainsi que le fitre de
I'article doivent étre donne dans les deux langues.

B. Considérations particuliéres

- Larevue Etude et recherche Sahéliennes le publie et des
articles non encore publie. Une fois acceptés pour publication,
ces articles ne pourront étre propose & une autre revue
qu'avec e consentemant de rédacteur an chef de Etude af
recherche Sahéliennes.

- Le drait d'auteur de manuscrit des articles publie dans |a
revue appartiennent a I''NSAH qui se réservent le droit de
les publies ou republier sous une forme ou dans une l[angus
de sont choix.

- Les articles acceptés pour publication pourront faire I'objet
d'une révision rédactionnalle qui paut allar jusqu'a une con-
densation de texte ou suppressions de tableaux illustrations.
- Les auteurs doivent fournis toute autorisation neécessaire
& la publication d'élément bénéficiant d'un droit d'auteur
qu'ils souhaiteraient inclure dans leur article. Seuls les qui
seront imprimé en italigue doivent étre soulignés.

Instructions for Authors

|. Generalities
A. General Policy
1. Sahelian Studies and Research

Sahelian Studies and Research is a semi-annul multidisel-
plinary journal publishing original works in all aspect of
agricultural research and population and development. The
research is related to countries of the Sahel as a matter of
priority but also on West and Sub-Saharian Africa. More
specifically, it publishes ;

- Original articles and food security policy, natlural resource
managemant, Environment, Crop protection. Agricultural
Research Management, the organizational and socio-eco-
nomic changes taking place in rural areas as well as lssues
on population;

- Basic research articles on issues related to methodology
and onentation of research:

- Proceadings of scientific meeatings on farming systems.
2. Target audience

The target audience of the the journal are researches,
professionals of extension activities and non non-govern-
mental crganizations as well as decision-makers of agricultural
policies working on Sub-saharian Africa.

3. Submission of articles

Manuscripts =hould be submitted to the editor either on a
diskat (5 « ¥ or 3 » ¥ DD or HO) with a sticker carrying the
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tha original copy or in the copies (original plus two copias).

4. Language of Publication

The journal publishes articles in anglish or French. Tha
summary, key-words and title of the ariclas =hould be in
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B. Specific conditions

- Sahehian Sludies and Research only publishes works nol
yel published elsewhere. Once accepled, the arlicles can
only by submitted to anather journal with the consent of the
editor of the Sahelian Studies and Research,

- Copyright of manuscripts published in Sahelian Studies
and Research shall remain the property of INSAH which
reserves the right to publish or republish it in a form and
language of its choice.

- Articles accepted for publication are thoroughly edited. The
editing goes as far as compressing the text and/or eliminating
tables and illustrations.

- Authors should pravide all permissions required for the
publication of any copyright material they wish to include in
thelir articles.
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- La premiéra page na doit contenir que e fitre, e nom de
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alphabétique des noms d'auteurs. Chegue rélérence devrait
&tre signale dans le texte par le nom de 'auleur ou des
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sauf les initiales des auteurs.
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dane la mesure du possible. Ci cela est impossible, elles
doivent &tre Identifices par chiffres arabe en posilion
supérieurs, asec numérotation continue dans I'ensemble du
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Les tableaux doivent &tre numérotés en chiffres arabes et
accompagnés d'un fitre bref, puis signalés de fagon consécutive
danz la texta Las tableaux doivent &tre dactylographiés &
interligne double sur des feuilles séparées placées la fin du
manuscrit.

Ill. Les illustrations

Tous les lennes, las abraviations et les symboles des
illustrations doivent correspondre 4 ceux du texte. Les
illustrations, y compris les figures des planches sont
numérotées de fagon consécutive an chiffres arabes et
chacune doil étre signalée & son tour le texte. Pour fins
d'identification, il convient dindique au verso de cheque
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et deux séries de copies claires. Dans le cas des dessins
=imple, trois jeux de photographies brillantes et bien dafinies
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- Thea first page should only have the title, the names(s) of
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footnote. The pages should be numbered from the first page
to the last.

- The first line of each paragraph caption or footnote should
be indented

- The author should have a last check of the manuscript
before it is typesat.

Summary : manuscripts should be submitted with a
summary of 200 words at least. Short presentations should
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double-spaced, then listed alphabetically by name of author.
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of the author followead by the year of publication. References
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boltom of the page where they appear.

Tables : thay should be numbered consecutively in the text
and have a short title. They should be typewritten double-
spaced on saparate sheet of paper and put at the end of the
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lil. lllustrations
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