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\
1. ibontexte

AuMali, le gouvernement a fortement investi dans 1'Office du Niger, qui est le systéme irrigué avec maitrise
totale de 1’eau le plus important du pays. Ce systéme de production fournit 40 a 50% de la production
nationale de riz' depuis 1990. L’encadrement et le controle de la filiére a tous les niveaux était assuré par
1’Etat jusqu’au début des années 1980, date a laquelle le gouvernement a commencé a supprimer les mono-
poles d’Etats et & libéraliser les fonctions de transformation et de commercialisation (tableau 1).

Pendant la décennie 1980, ces réformes ont eu peu d’impact sur la productivité agricole des exploita-
tions. La production totale pour 1'Office restait en-dega de 200.000 tonnes et le rendement moyen ne
dépassait pas 2,5 T/ha. Cependant, a partir de 1990, la poursuite des réformes laissait entrevoir des gains de
productivité : rendements moyens entre 4 et 5 T/ha et production totale allant de 181 000 tonnes en 1991/92
4239 000 tonnes en 1996/97. Les réformes poursuivies ont concerné le niveau sectoriel et macro-¢conomi-
que. Au niveau sectoriel, il s’agit de la continuation des projets de réaménagements démarrés au début des
années 1980, du développement de programmes de vulgarisation pour faciliter I’adaptation des techniques
aux‘i systémes irrigués réaménages, et d’actions pour renforcer le systeéme de crédit et d’approvisionnement
en intrants, avec I’espoir de réduire les dettes cumulées qui avaient atteint un niveau extrémement élevé au
début de la décennie 1990. Les réformes macro-économiques ont touché la libéralisation des marchés (mar-
chés céréaliers a partir de 1980 et marchés des intrants années 1990), les réformes tarifaires (pour les
importations et les exportations de riz aussi bien que pour les intrants), et en janvier 1994 la dévaluation du
Franc CFA.

Fctte derniére semble avoir suscité 4 la fois beaucoup d’espoirs et de craintes pour les acteurs dans le
secteur riz irrigué. D’une part, le riz de 1'Office devait devenir plus compétitif vis a vis des importations de
riz ésiat‘ique (si bon marché qu’il a dominé le marché en 1993, laissant les producteurs de I’Office du Niger
avec des stocks invendus et des dettes non remboursées). D"autre part, les producteurs de I’Office sont trés
dépendants des intrants importés (surtout engrais) dont les prix augmentent avec une dévaluation. Comme il
s’agissait de la premiére dévaluation du Franc CFA vis a vis du Franc francais depuis 1948, les producteurs
ain%i que les analystes des politiques agricoles avaient du mal a prévoir I'impact de la dévaluation sur la
productivité du secteur et les revenus réels des acteurs. La dévaluation interviendrait-elle comme un com-
pléfnent aux autres reformes introduites dans le secteur riz irrigué pendant les 15 derniéres années ou
coq‘me un nouvel obstacle ?

Tableau 1 : Politiques majeures pour la filiére nz

Libéralisation

198{) - Décision de libéralisation de la filiére

1988 : Libéralisation partielle des prix avec maintien d’un prix minimum garanti par les rizeries publigues

1990 : Libéralisation totale des prix du paddy

19‘)2 : Restructuration de I'Office du Niger qui assure uniquenent la gestion du foneier, entretien du réseau et ln vulgarisation agricole

1995 : Fermeture des fizeries industrielles publigues et libéralisation de la commercialisation et de la transformation

1997 : Réouverture des rizeries vendues aux privés (SERIMA)

Ré/aménagements

1982 . Début des réaménagements (ARPON)

|qq¥,’(*) 4 24290 ha réaménagés sur 54124 exploités (projets ARPON, RETAIL...)

1997 : Nouveaux aménagements avec participation paysanne (Béwani)

1998 : Objectif 40000 ha réaménagés au total fin 1998 (avee un colt par ha d’environ 2 300 000 FCFA i amortir pendant 30 ans).

Systemes de Creédit

1985 : Suppression du crédit intrants accordé par 1'Office du Niger ct création du Fonds d'Intrants Agricoles qui prend le relais
pour |'approvisionnement en intrants

1992 : Dissolution du F.LA qui est remplacé par le Fonds de Développement Villageots
pour 1"octroi des crédits de campagne et par les Associations Villageoises (AV) pour I'approv. en intrants et équipements

198§ : Démarrage des opérations de crédit intrants aux AV de la BNDA

1994 - Crise d’endettement : plus de 2 milliards d’impayés (dépassant les besoins en crédit de campagne pour une année entiére
pour tous les producteurs de 1'Office)

1005 : Développement des Caisses d’Epargne et de Crédit

Dév‘tatuat'ion et politiques d’accompagnement

I‘)‘)F 2 Dévaluation de 50% du Franc CFA _

1994-1998 : Réduetion des taxes 4 I'importation (de 46% en 1994 4 11% depuis 1995 avec un abaissement conjoncturel 4 6% de

juillet.a septembre 1996)

Sources : IRAM (1996), CIRAD (1995), Oftice du Niger (Bilans de campagne)
Notes  : (*) Voir annexe A2, plan de campagne 1995/96

! La production nationale de riz s"éléve d plus de 600.000 tonnes (paddy) en 1996/97, cf tablean Al enannexe.
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2. Objectifs et méthodologie

L’objectif de cette recherche est de décrire et d’évaluer I’évolution de la filiére riz irrigué depuis la dévalua-
tion de janvier 1994, dans le contexte de libéralisation de la filiére et d’investissement dans les réaménage-
ments -ces deux politiques ayant débuté bien avant la dévaluation et se poursuivant aprés janvier 1994. Nous
mettons 1’accent sur 1’organisation, le fonctionnement, et la performance de la filiére en 1995/96-1996/97
pat rapport a 1992/93-1993/94. En particulier, I'¢tude s’intéresse a la réponse des acteurs -surtout produc-
teurs et commergants- aux incitations introduites par la dévaluation et souvent renforcées (ou quelques fois
diminuées) par d autres politiques mises en place avant et apres la dévaluation (voir tableau 1). Les aspects
relatifs aux gains de productivité, de revenus et d’investissement suite a ces reformes ont été analysés.

Outre I'utilisation des données secondaires, le rapport est basé principalement sur des enquétes formel-
les aupres des producteurs dans les cing zones de 1'Office du Niger (figure 1, carte). Il s’agit de trois
enquétes differentes menées par IER-ECOFIL :

1994 : Enquéte aupres de 50% des exploitations dans la zone de I'Office du Niger; questions rétrospectives
couvrant les campagnes agricoles 1992/93, 1993/94, et 1994/952

1995 : Enquéte auprés d’un sous-échantillon de 200 producteurs de 1'échantillon de 1994 sélectionnés d’une
maniére raisonnée ; questions sur la campagne agricole de 1995/96°

1997 : Enquéte aupres de 195 exploitations ; les mémes que celles interviewées en 1995, avec quelques cas
de substitution ou abandon diis a la non-disponibilité des chefs d’exploitation ; questions sur la campa-
gne 1996/97 et questions rétrospectives concernant toute la période post-dévaluation®.

Les questions rétrospectives de I’enquéte IER-ECOFIL 1994 sont utilisées dans ce rapport pour décrire
la période avant dévaluation (campagnes 1992/93 et 1993/94). La description de la période aprés dévalua-
tion se base sur les enquétes IER-ECOFIL/INSAH 1995 et 1997 (campagnes 1995/96 et 1996/97). L'ana-
lyse des exploitations agricoles est centrée sur les comparaisons des budgets de culture et des indicateurs de
productivité des périodes avant et apres dévaluation. Pour diminuer I'influence de la variabilité inter-an-
nuelle, la plupart des analyses comparent la moyenne de deux années avant la dévaluation (92/93 et 93/94)
avec la moyenne de deux années aprés la dévaluation (95/96 et 96/97)°. Les tests sont utilisés pour identifier
les différences statistiquement significatives entre les deux périodes.

Une typologie des exploitations, basée sur les résultats de I"enquéte de 1994 et sur d’autres études, est
utilisée®. Les variables clés de la typologie sont ; (1) type d’aménagement (réaménagée ou non-réameéna-
gée) et (2) superficies des exploitations (petites < 4 ha, moyennes 4-10 ha, grandes > 10 ha).

Nous avons divisé les activités de la filiére riz a I'Office du Niger en trois catégories principales pour
ces analyses :

(1)  approvisionnement en mtrants et octroi de crédits
(2)  production agricole (caractéristiques des exploitations, techniques, investissement, productivité, etc.)
(3) transformation et commercialisation du riz et remboursement du crédit

L’organisation de ces trois activités ont profondément évolué entre les deux périodes étudices (Figure
2) et cela a eu des impacts sur le fonctionnement (comportement des acteurs) et la performance du secteur.

Les évolutions des revenus et des investissements sont ensuite discutées.

2 1l g’agit d'une enquéte financée par la BNDA.

* Les exploitations ont été choisis afin de représenter la diversité (taille. endettement, zones), voir composition de 1"échantillon tableau
A3 en annexe

‘Les enquétes de 1995 et 1997 ont été réalisées en collaboration avec I'INSAH/PRISAS et I'Université d'Etat de Michigan (MSU) sur
financement de 1"USAID.

Les données de 1994 ne sont pas ulilisées car I'année représente une année de transition avec des fluctuations intra-annuelles fréquentes
vl extrémes qui sont peu représentatives des tendances générales.

* Jamin (1995)
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3. Approvisionnement en intrants et octroi de crédit

3.1. Un systéme d’approvisionnement en intrants en mutation

Le circuit d’approvisionnement en intrants a ét€ investi par de nouveaux intervenants : des grossistes/impor-
tateurs d’engrais (Agri 2000 depuis 1995/96) mais aussi de nombreux commergants détaillants (Figure 2).
Le systéme d’approvisionnement des producteurs était essentiellement basé sur les Associations villageoi-
ses (AV) avant la dévaluation. Les AV négociaient le crédit auprés des institutions financiéres (BNDA et
FDV) et étaient chargées de 1’achat et la distribution des intrants aux membres. Mais, face a la crise
d’endettement d’un grand nombre d’AV qui ne pouvaient plus obtenir de crédit aupres des banques, des
alternatives se sont mises en place. Le crédit AV a été en partie remplacé par le paiement au comptant ou
a crédit directement aupres des commergants. D’autre part, les caisses villageoises d’épargne et de crédit
(créées a travers des projets) ont pris le relais des AV endettées pour gérer les crédits intrants. Deux
systemes financiers décentralisés assurent 1'essentiel” des crédits engrais : les Caisses villageoises d’épar-
gne et de crédit autogérées (CVECA) refinancées par la BNDA et les Caisses rurales mutualistes du Delta
(CRMD) sur financement du FDV. Développées a partir de 1995, elles couvrent environ 80% des villages
de la zone (123 caisses en 1998).

Les demandes de crédit des producteurs sont faites a travers le groupement villageois qui se porte garant
pour ses membres et avec le conseil de gestion de la Caisse qui se charge ensuite de transmettre la demande
aux institutions financiéres via les unions de caisses. Le paiement des intrants apres livraison est fait direc-
tement de Iinstitution financiere -BNDA ou FDV- au commergant. Le groupement villageois peut étre une
AV, un' GIE voire un groupe d'affinité qui prend des engagements en commun. Ces crédits sont aussi
conditionnés par la nécessité de fournir des garanties individuelles. en particulier une avance des produc-
teurs (10% a 20% du montant du crédit), et par le remboursement des crédits précédents. Outre leur
fonction de fournisseur de crédit intrants, les caisses d'épargne et de crédit offrent la possibilité aux produc-
teurs d’épargner, méme si ’épargne autre que celle constituée comme garantie demeure faible (environ
20% de ’épargne des caisses).

3.2, Redistribution des réles entre les principaux acteurs des systemes de crédit et de distribution
d’intrants

Avec 1'émergence de nouveaux circuits d’approvisionnement et de financement, les quantités d’engrais
passant par chaque circuit ont été modifiées. Les engrais provenaient des AV dans 98% des cas avant
dévaluation. La diversification des circuits a diminué 'importance des AV qui contribuent en 96/97 a 60%
des approvisionnements.

En revanche, les circuits commergants ont pris une importance considérable avec 25% des engraisriz
en 96/97 devant les GIE et autres groupements (environ 7% des quantités chacun). Enfin, certains produc-
teurs sans accés au crédit se sont approvisionnés chez d’autres producteurs revendant une partie des en-
grais qui ont pu étre obtenus a credit.

Parallé¢lement, le mode de financement des engrais a évolué vers une importance croissante du finance-
ment au comptant auprés des commergants (20% des quantités totales) et une diversification des sources
de crédit. En effet, les crédits peuvent étre accordés par les commergants, les caisses villageoises ou encore
d’autres producteurs. Les crédits commercants concerneraient 5% des quantités d’engrais distribuées dans
la zone. Pour les approvisionnements par les AV, environ 40% des quantités ont ét¢ achetées sur crédits
obtenus via les caisses en 96/97 et cette tendance s’est renforcée depuis. L'essentiel des crédits accordés
aux groupements sont désormais obtenus par I’ intermédiaire des caisses villageoises.

Avec le développement des systémes financiers décentralisés (Caisses villageoises d’épargne et de
crédit), une centrale de risque regroupant les caisses et les institutions financieéres -BNDA et FDV- assure
un suivi régulierde ’attribution des crédits. Elle permet d’éviter les commandes d’engrais multiples, de
gérer les problémes de concurrence...

7 Un troisiéme systéme (Nyesigiso) fournit de petits crédits mais surtout a partir de 'épargne collectée.

* La centrale de risques se réunit tous les 15 jours pendant la périade doctroi de crédit et tous les mois le reste de I"annce.
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11 est difficile de comparer les prix des intrants en fonction du type de fournisseur car les données
d’enquéte ne permettent pas de désagréger les prix des intrants. Dans la plupart des cas, les prix compren-
nent les colts de transport jusqu’au village et le montant des intéréts (environ 12%/an pour les engrais riz)
des crédits regus pour la campagne. Cependant, pour les membres des AV endettées, les prix sont suscep-
tibles d’étre majorés afin de couvrir une partie du remboursement de la dette anrérieure. En effet, les
organisations endettées ont pu poursuivre dans certains cas leurs activités sous réserve de plan de rembour-
sement des institutions financiéres (BNDA et FDV). Ceci laisse supposer que les prix payés par les produc-
teurs s’approvisionnant aupres de ces AV pourraient étre supérieurs 4 ceux payant au comptant ou aupres
d’autres groupements non endettés. Les données d’enquétes semblent confirmer cette hypothése. Le prix
de I'urée est significativement plus élevé lorsqu’elle est achetée sur financement AV par rapport a 1’achat
comptant. D’une maniere générale le prix de I'urée achetée a crédit est significativement plus élevé que le
prix comptant. Cette différence ne semble cependant pas s’appliquer au cas du DAP. Ceci pourrait étre 1ié
a un marché de 1'urée plus concurrentiel et aux reventes de 1'urée de la zone CMDT que les paysans
pourraient acquérir en plus des engrais obtenus a crédit. Les prix des intrants pratiqués par les AV et les
commergants ne semblent pas significativement différents. Les AV achétent par appel d’offre et fixent le
prix en fonction du coiit de transport et des intéréts. Cependant, les appels d’offre ne garantissent pas
toujours des offres concurrentielles (cas de “collusion”)’. Pour les producteurs ayant recours a des crédits
commergants, les taux sont parfois usuraires (30%) mais les approvisionnements sur crédit commergant
représentent a peine 5% des quantités totales d’intrants et il semble que ces taux élevés ne soient pas la
pratique courante des commergants. Une analyse des conditions de crédit accordées par les commergants
pourrait permettre de préciser les niveaux d’interét et leur importance.

Tableau 2 ; Evolution du prix des engrais Tableau 3 : Prix des engrais (FCFA/kg) par zone, aprés dévaluation

Prix FCFA/kg Yadift Niono N'Débougou Kouroumari  Molodo Macina
Avant  Aprés Urée 215* 235+ 234+ 220* 227
DAP 253> 208+ 262 245* 254
Urée 115 227 97
DAP 126 257 104 Source : IER-ECOFIL/INSAH
Neote : Les prix avee '*’ sont significativement inféricurs aux prix avec *+'
Source : IER-ECOFIL/INSAH aiyseitil deB0 5

Les prix des intrants ont doublé¢ entre les périodes avant et aprés dévaluation (tableau 2, figure 3). Les
prix des engrais ne sont pas significativement différents selon les types d’exploitation mais dépendent des
zones. En particulier, les prix de I'urée et du DAP sont significativement plus élevés dans la zone de
N’Débougou par rapport a Niono et Molodo. Ces deux derniéres zones ont les prix de 1'urée les plus bas par
rapport aux autres zones (tableau 3). La proximité de la ville de Niono, plus facilement accessible que
d’autres villes de la zone, et le relatif développement du marché pourrait expliquer ces différences.
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Figure 3 : Evolution du prix des engrais et ratio prix riz/prix engrais

Source : SIM, IER-ECOFIL/INSAH

* Le nombre limité de grossistes importateurs a pu conduire 4 des situations de concurrence limitée en raison d'accords possibles entre
importateurs sur les prix de vente ou encore a des pratiques de corruption des AV (“dessous de table™ afin d’obtenir le marché).
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3..%. Performance

Malgré la crise d’endettement, les systémes d’approvisionnement en intrants ont continué 4 fonctionner en
complément des alternatives mises en place avec, cependant, des situations différentes. Le recours aux
crédits non formels (commergants, autres paysans), qui indique une difficulté d’accés au crédit formel,
représente environ 5 a 8% des approvisionnement des petites et moyennes exploitations des zones non
réqménagécs et des grandes exploitations des zones réaménagées.

Le probléme de remboursement de la dette reste posé et la responsabilité des différents acteurs (AV,
productcurs commergants) n’est pas clairement établie, ce qui rend difficiles les remboursements. Cepen-
da t, la nécessité de rembourser semble étre reconnue par les producteurs qui sont conscients qu’il s’agit

e condition pour I’obtention de nouveaux crédits. Dans certains villages, des plans de remboursement
ont été proposés mais restent parfois difficiles & mettre en ceuvre, les producteurs préférant acheter au comptant
plutdt que rembourser une partie de la dette AV sans avoir la certitude d’obtenir un crédit de campagne de I'AV.

[Pour I’ensemble de la zone, les doses d’engrais utilisées pour la culture de riz ont augmenté
sngnﬁcatwement d’environ 18% pour le DAP et 27% pour I'urée entre les deux périodes considérées (91-
93 *et 95-97). .

fEnﬁn, pour évaluer la performance de la sous-filiere intrants, en particulier engrais, il est nécessaire de
préciser la formation du prix des engrais, notamment les marges de commercialisation aux différentes éta-

pes.
4. Une production agricole en évolution

4.1. Caractéristiques des exploitations

Lcsj réamenagements récents dans la zone de N'Débougou (les superficies réaménagées sont passées de
1000 a 3000 ha entre 92/93 et 94/95) ont entrainé des modifications des attributions avec une augmentation
consécutive du nombre d’exploitations et une diminution de la superficie cultivée par exploitation. Les nou-
veaux aménagements (Périmetre de Béwani, premiére phase d’environ 200 ha, sur financement Banque

mondiale) ont permis de nouvelles installations d’exploitations.
[ B - . . - s » ’
Les caractéristiques des exploitations selon les types distingués sont présentées dans le tableau 4. Les

superficies moyennes cultivées en riz par type d exploitation ainsi que les caractéristiques démographiques
| » a . vy » ¥ .

n’ont pas évolué significativement au cours des derniéres années. En revanche, les équipements sont en

progression dans les grandes et moyennes exploitations des zones réaménagées.

Tableau 4 : Répartition et caractéristiques des exploitations aprés dévaluation et évolution
1

% Superficie (ha) Papulation Population Actifs Attelages
moyenne riz fexpl. fha /ha /ha

Zone réaménagée
Petiles <4ha 20 23 9 4,6 2.4 0,41
Moyennes (4-10 ha) 15 6,1 22 3,8 2.1 0,36+
Grandes (>10ha) 3 13,2 37 3 1,7 0,34+
Ionre non réaménagée
Pul;cs <4ha kA 2.7 10 4.1 1.8 ‘0,23
Moyennes (4-10 ha) 19 58 15 3,2 1.6 0,24
Grandes (>10ha) 7 14,6 32 2.4 1,2 0,24
Ensemble (pondéré) 100 4.9 ' 15 3.9 1.9 0,3

X

Source : IER-ECOFIL/BNDA et IER-ECOFIL/INSAH
+: anmentau’on aprés dévaluation significative au seuil de 0,99

Les terres cultivées sont en général les terres attribuées aux exploitants méme si les pratiques de loca-
tloxf- existent. Environ 8% des exploitants (moyenne 96 et 97) ont emprunté ou loué des terres au cofit moyen
d"environ 60 000 Fcfa/ha (sans cout de la redevance). Ces locations semblent plus dépendre de la zone que
du type d’exploitation. En effet, elles sont significativement plus élevées dans la zone de Niono ol prés de la
moiti€ des exploitants déclarent louer des casiers essentiellement pour la saison de riz.




4.2. Changements des techniques culturales

4.2.1. Vers une intensification de la production

La libéralisation et la dévaluation ont contribué¢ a des changements de technologie en faveur d’une intensifi-
cation de la production rizicole dans les zones réaménagées (augmentation des doses d’engrais) et les zones
non réaménagées (augmentation du repiquage et des doses d’engrais).

Les doses d’urée et de fumure organique ont fortement augmenté (tableau 5) pour tous les types
d’exploitation sauf pour les petites exploitations des zones réaménagées. Cependant, ces derniéres utili-
saient les doses d’engrais les plus €élevées avant dévaluation et conservent des niveaux  proches des
exploitations moyennes et grandes. Les doses de DAP semblent avoir augmenté dans une moindre mesure
et les différences ne sont pas significatives pour les petites exploitations et les moyennes des zones non
réaménagées. Les doses d’urée, de DAP et de fumure organique atteignent, pour I’ensemble de la zone,
environ 170, 100 et 1860 kg/ha respectivement, soit 27 et 18 % d’augmentation pour 1’urée et le DAP, et
Jjusqu’a 260% pour la fumure organique, depuis la période 92-94, Malgré 1’augmentation des doses d’urée,
celles-ci restent en dessous des doses recommandées (240 kg/ha) et pourraient donc encore augmenter,
mais les doses de DAP sont conformes aux normes.

Les doses d’engrais ne semblent pas différentes selon la taille des exploitations. En revanche, dans les
zones réameénagées, les doses d’urée, de DAP et de fumure organique demeurent significativement plus
¢élevées que dans les zones non réaménagées malgré les augmentations plus importantes depuis la dévalua-
tion en zone non réaménagée.

Tableau 5 : Doses d'intrants (kg/ha) aprés dévaluation et % de changement entre 92/94 et 95/97

Urée % DAP % FO % Semences Y
Zone réaménagée 195 16** 120 18%x 2 195 160*** 76 -17
Petites <4ha 196 7 117 7 1614 67 75 -25
Moyennes (4-10 ha) 193 3w 123 4%k 2984 308 ** 78 -3
Grandes (>10ha) 194  40** 125 40 * 3538 1 224 ** 76 -7
Zone non réaménagée 150 33Een 80 14* 1 603 398 wex 70 -J5*u*
Petites <4ha 145 26** 78 11 2185 370 ** 73 =36 **
Maoyennes (4-10 ha) 153 3g e 75 9 1022 405 *** 67 -3() =
Grandes (>10ha) 166 49%%* 95 ke J ald 638 704 ** 69 =36 **
Ensemble (pondéré) 169 27%e* 97 18 **+ 1 858 260*** 73 ~2gFex

Source : I[ER-ECOFIL/BNDA et IER-ECOFIL/INSAH
* : changements significatifs aux seuils de 90%
** : 4 95%

T : e 99%

Les zones de production ont aussi connu des évolutions différenciées (tableau A6 en annexe). Les doses
d’intrants n’ont pas changé significativement dans la zone de Niono alors que pour toutes les autres zones
les doses d’urée ont augment¢ ainsi que les doses de DAP dans les zones de N'Ddébougou et Macina. Les
écarts entre les zones se sont ainsi réduits et les doses de DAP demeurent plus élevées 4 Niono, par rapport
a Molodo seulement, alors que les différences étaient significatives par rapport a toutes les autres zones
avant dévaluation. Aussi, les doses de fumure organique sont, aprés dévaluation, les plus élevées dans la
zone de Macina et non plus dans la zone de Niono. Cependant, les doses d’urée demeurent plus faibles'®
dans les zones de Macina, Molodo et Kouroumari, par rapport a Niono et N’Débougou mais dans les deux
premiéres elles sont, en partie, compensées par des doses de fumure organique dépassant 2500 T/ha.

" Au seuil de 95%



Avant la dévaluation et la libéralisation, le repiquage avait surtout été encouragé et vulgarisé dans les
zones réamenagées ou il pouvait améliorer substantiellement la rentabilité, contrairement aux zones non
réaménagees. Aprés la libéralisation et la dévaluation, le repiquage est devenu attractif aussi dans les zones
not réaménagées (Molodo, Kouroumari) malgré I'augmentation des cofits de la main d’ceuvre occasionnés
par les besoins accrus en main d’ceuvre salariée. Ce changement de technique est accom d’une
diminution des doses de semences comme le confirment les données d’enquéte. Dans la zone non-réaména-
i6n d cnv;&\qo:'

gée, les doses de semences ont significativement diminué pour tous les types d’ exploitaty

i
- J

4.2.2 Changements de variétés et diversification

=
. \'.7' %]

~

Les données d’enquéte montrent de nombreux changements de variété depuis la deval tion - Oéttafns
chzingements sont liés a I"adoption du repiquage, dans les zones non réaménagées en particulier, mais ils sont
aussi liés aux problémes de virose qui ont touché la variété BG, qui est la plus fréquemment cultivée. Le fait
que les producteurs aient remplacé la BG par une variété productive mais résistante (Gambiaka greffée)
montre non seulement la capacité de la recherche, de la vulgarisation et des systémes de distribution en
intrants a répondre a un probléme mals aussi la capacité des producteurs a adapter leurs techniques cultu-
ralés rapidement.

Les cultures maraichéres, surtout pratiquées par les femmes dans un premier temps, sont maintenant
aussi cultivées par les chefs d’exploitation, Prés de la moitié d’entre eux réalisent des cultures maraichéres
de c0ntre—salson avec, par ordre d'importance, 1’échalote et la tomate, pour lesquelles les superficies ont
augmcnte depuis la dévaluation (Chohin-Kuper, Kelly et Mariko,1999). La production doignon constitue un
revenu complémentaire non négligeable et permet d améliorer la trésorerie des exploitations''(Chohin-Kuper,
Kelly et Mariko,1999).

43} Une production rizicole plus performante

L’utilisation accrue d’engrais, le repiquage ou encore le changement de variétés ont entrainé une augmen-
tation significative des rendements dans tous les types d’exploitation sauf les petites (tableau 6) avec des
rendements pouvant atteindre les 8T/ha dans les grandes exploitations. Le rendement pour I’ensemble de la
zone atteint 4T/ha en moyenne'® soit une augmentation de 27% avec des évolutions contrastées selon les
exﬁloitations. En zone non réaménagée, les rendements ont augmenté de plus de 30% dans toutes les
expfloitations atteignant des niveaux proches des petites exploitations des zones réaménagées. La générali-
sation du repiquage et I'augmentation des quantités d’engrais expliquent en partie ce changement. Malgré la
stagnation des rendements des petites exploitations des zones réaménagées, qui n’avaient pas augmenté les
doses d’intrants de maniére significative, ces exploitations conservent des rendements supérieurs a la moyenne

pondérée (4,1 T/ha).

Tableau 6 : Rendements avant et apres dévaluation et % changement  Tableau 7 : Prix au producteur moyen 1996/97 (FCFA/kg)
selon acheteur

92-94 95-97 (% dil)

Tiha Trha paddy Tz
Zone réaménagée 3.9 4,7 (10y** association producteurs 118 186
Petites <4ha 42 4.4 (3 e 123
Mnyj‘ennes (4-10 ha) 3.4 53 (54y%* commer¢ant 121 181
Grandes (>10ha) 38 4.9 (27)*
Zone non réaménagée 2.7 3.6 (35)*> Source : IER-ECOFIL/INSAH
Petites <dha 2,6 3,5 (34)**
Moyennes (4-10 ha) 2.7 3,7 (39)**
Grandes (>10ha) 29 39 (32)*
Ensemble (pondéré) 3.2 4.1 (27) #*

Source : IER-ECOFIL/BNDA ¢t IER-ECOFIL/INSAH

* | changements s;gm!‘cams au seuil de 95 %
R : 1) 308

" Les ventes d’oignon permettent en effet de faire face 4 certajnes dépenses de production ou de gérer les ventes de riz ditféremment

“Ces rendements, basés sur les déclarations des paysans, sont inféricurs aux rendements officiels de la zone qui sont des rendements
agronomiques calculés avec des carrés de rendements.
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Figure 4 : Evolution des rendements par zone
Source : IER-ECOFIL/INSAH

Les évolutions des rendements sont aussi contrastées selon les zones. Les rendements ont augmenté de
plus de 30% dans toutes les zones sauf Niono avec jusqu’a 70% d’augmentation dans la zone de Macina
(tableau A7 en annexe, figure 4). Ainsi les rendements des zones de Niono et N'Débougou sont, apres
dévaluation, comparables 4 ceux de Kouroumari mais restent supérieurs a ceux de Macina et Molodo.

Cependant, les rendements potentiels atteindraient dans certaines zones les 9T/ha selon certaines études
(Wopereis et al.1998), notamment en utilisant des doses supérieures d’urée et de meilleures pratiques de
fertilisation -calendrier et mode d’application-(Donovan et al, 1999). Ceci laisse entrevoir des possibilités
d’amélioration de la productivité.

5. Commercialisation et transformation de la production

Plusieurs options et choix se présentent au producteur lors de la commercialisation du riz, parmi lesquelles :

(1) A qui vendre : association villageoise, commergant privé, rizerie ?

(2) Sous quelle forme vendre : paddy, riz décortiqué ?

(3) A quelle période vendre : a la récolte lorsque les prix sont bas ou plus tard pour bénéficier de prix élevés?
(4) Quelle quantité destiner a la vente et 4 I’autoconsommation ?

Plusieurs facteurs sont pris en compte par le producteur dans ses
prises de décision, notamment :

(1) Les besoins céréaliers de I’exploitation

(2) Les besoins de trésorerie pour (i) le remboursement du crédit de campagne et de la redevance, (i1) la
préparation de la campagne de contre-saison (iii) les dépenses du ménage

(3) La diversité des acheteurs sur le marché et les éventuelles obligations contractuelles envers les
acheteurs ayant fourni le crédit intrants pour la campagne )

(4) Les prix offerts par les différents acheteurs pour le paddy, le riz décortiqué et le riz importé

(5) Les coiits de décortiquage et la disponibilité des décortiqueuses privées

(6) La proximité des rizeries des zones de production.

Ainsi, dans la zone de I’Office du Niger, I’activité de commercialisation est lie a la fois aux activités de
transformation, & 1’accés et au remboursement du crédit de campagne aussi bien qu'au changements de
prix. La prise en compte de I’ensemble de ces facteurs est nécessaire pour comprendre les stratégies de
commercialisation. Au cours des années 1992/93 a 1996/97, certains facteurs ont fortement influence les
stratégies de commercialisation, en particulier les changements de prix, la concurrence entre les décortiqueuses
privées et les rizeries industrielles, I'endettement excessif des producteurs et la remise en question du rdle
des AV, et I’augmentation du nombre d’acheteurs sur les marchés.



5'11' Changements de prix
5.[].1 Hausse du prix du riz importé et compétitivité du riz malien

Deux qualités de riz local sont congidérées pour ces analyses : le riz “RM40" qui correspond a un riz de
relativement bonne qualité (bien blanc, relativement propre) comprenant environ 35-40% de brisures et un
rii de moindre qualité le “riz DP""* correspondant 4 un riz “tout venant” moins propre et moins bien décor-
tiqué et ayantun taux de brisures variable et souvent élevé. De méme, deux qualités de riz importé sont prises
en compte: un riz 35% de brisures qui peut étre équivalent au riz RM40 et un riz 100% de brisures considéré

co%rmnc la plus basse qualité (le moins cher) sur le marché international.
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Figure 5 : Comfiétitivité du riz malien - prix de vente en gros rendu Bamako et taux de fiscalité

La dévaluation du Franc CFA en janvier 1994 a entrainé un doublement du prix du riz importé rendu
Dakar en FCFA, rendant le riz malien -les deux qualités considérées- compétitif sur le marché local mais
aussi sur les marchés des pays de la sous-région (Céte d’Ivoire par exemple). Malgré la réduction des taxes
a 'importation de 46% (avant dévaluation) a 11% en 1995, le riz malien est resté compétitif (figure 5) par
rapport au riz importé, 35% ou brisures, entrainant une hausse de la demande pour le riz malien.

'%Depuis la dévaluation, deux périodes seulement ont connu des baisses de compétitivité du riz malien. En
19?6, la baisse des cours mondiaux combinée a la diminution de la fiscalité 4 6% au cours du mois de Jjuillet
1996 (figure 5) devait permettre une hausse des importations afin de baisser les prix 4 la consommation et
combler le déficit d’approvisionnement. Puis, pendant la période de soudure 1998, la forte hausse'® du prix
du iz local, en particulier du riz DP, a entrainé une perte de compétitivité par rapport au riz importé pouvant
devenir moins cher que leriz local, en particulier les riz de faible qualité (riz brisures importé, par exemple).
Le brix du rizRM40 est resté légérement inférieur au prix du riz brisures importé montrant les substitutions
posEsibIcs. En effet, en raison du taux de gonflement plus élevé du riz importé, les ménages a bas revenus
peuvent avoir intérét,  prix équivalent, a consommer de préférence le riz importé voire a substituer un riz
imﬁorté de moindre qualité au riz local afin de réduire le coit (Le Liévre, 1998).

5.1.2 Hausse des prix au producteur

La demande accrue pour le riz malien a eu un impact positif sur le prix au producteur malgré une hausse de

la production de céréales (+12%) et de riz (+43%) entre les périodes 1990-1993 et 1994-1998. Les prix du

paddy" au producteur auraient augmenté d’environ 15% en termes réels depuis la dévaluation. L’ ouverture

des rizeries privées, pratiquant une politique de prix incitative, au moins pendant le début de la période de

commercialisation, explique, en partie, le maintien du prix du paddy a un niveau relativement élevé par
!

© Ce riz est appelé “DP™ car il provient des décortiqueuses privées par opposition au riz RM40 qui était produit par les rizeries
i‘ndus!riellcs. Le riz RM40, méme s'il est maintenant obtenu 4 partir des décortiqueuses privées, a gardé son appellation en référence
acette qualité. ]

" Hausse liée en partic & la hausse des prix des céréales séches en raison de la forte demande des pays sahéliens déficitaires comme le Niger

' Pour le paddy, les données proviennent des enquétes et non du SIM
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rapport au riz en 1996/97. Le prix du riz DP au producteur (figure 6) a suivi une tendance'® a la hausse dans
la période post-dévaluation avec un taux d’accroissement mensuel de 0.7% (soit environ 1 FCFA/mois)
contre une baisse tendancielle des prix de novembre 1990 a décembre 1993 de 0.6% (soit 0.7 FCFA/mois).
En termes réels les prix du riz DP se sont maintenus par rapport a ceux pratiqués avant la dévaluation
(diminution non significative de 3% de la moyenne des prix).
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Figure 6 : Evolution du prix riz DP au producteur (PP) et part du prix a la consommation (PC)

5.1.3 Part du prix revenant au producleur en progression

La hausse des prix du riz a bénéficié aux producteurs qui ont regu une plus grande part du prix a la consom-
mation. Les prix a la consommation du riz DP (données SIM) a Bamako ont aussi suivi une tendance a la
hausse sur la période 1993-1998 de 0,60% par mois contre une tendance a la baisse de novembre 1990 a
décembre 1993 (0,50% par mois). Cependant, la part du prix de détail revenant au producteur est en légere
progression. Le ratio PP/PC est passé de 0,73 a 0,76 entre les périodes pré et post-dévaluation, indiquant
une baisse des marges de commercialisation (courbe du haut, figure 6).

5.1.4 Variations saisonniéres

La variation saisonniére des prix semble s’étre accentuée dans la période post-dévaluation (coefficient de
variation de 12% contre 3% avant dévaluation) et le pic de saisonnalité intervient plus t6t. Les indices
saisonniers moyens'” aprés dévaluation indiquent une baisse plus forte des prix aprés la récolte -de janvier
4 avril-et une hausse plus forte et plus précoce pendant la période de soudure -de mai a septembre- (indice
saisonnier supérieur & 1 a partir de mai au licu de juillet avant dévaluation). Cependant, les différences
deviennent significatives a partir de juin et surtout juillet ou I'indice moyen aprés dévaluation est
significativement plus élevé (voir figure 7, les barres représentent une variation de +/- 1 écart type). De
méme en novembre, les prix connaissent une baisse plus forte aprés dévaluation et restent inférieurs en
janvier. Ceci semble indiquer une mise en marché plus importante juste aprés la récolte compensée par une
limitation des ventes plus tot pendant la période de soudure.

5.1.5. Prix producteur selon acheteur

Les prix du paddy au producteur varient de 118 a 123 FCFA/kg selon I’acheteur (tableau 7) mais les
différences ne sont pas significatives. Les rizeries ont essayé de pratiquer des prix du paddy incitatifs mais
les prix offerts ne sont pas significativement plus élevés que ceux des groupements. Les prix du riz ne
semblent pas non plus varier selon ’acheteur.

' Taux de variation significatifs au seuil de 99%
" Lindice saisonnier moyen indique ['écart entre le prix moyen mensuel et la moyenne annuelle (qui correspond a IMindice 1).
Un indice supérieur & | indique un prix mensuel plus élevé par rapport & la moyenne annuelle et inversement,
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3.2. Nouveaux acteurs de la transformation et de la commercialisation

L’entrée de nouveaux acteurs dans I'activité de transformation a profondément modifié I’ organisation de la
filiére. Face au manque de compétitivité des rizeries industrielles, les décortiqueuses privées ont connu un
véritable essor, en particulier depuis la libéralisation de la filiére (nombre estimé & plus de 700) avec pour
conséquence la fermeture des rizeries industrielles en 1995. Deux rizeries ont été remises en service dans
les zones de N'Débougou et de Molodo & partir de 1997, aprés leur rachat par la société privée SERIMA
en 1996.

Les producteurs ont €t¢ nombreux a investir a titre individuel dans les décortiqueuses afin de bénéficier
de revenus supplémentaires. Environ un tiers des grandes exploitations et des exploitation moyennes des
zones réamenagées possedent des décortiqueuses contre 10% des exploitations moyennes des zones non
réaménagcées. Les petites exploitations n’ont pas investi dans cette activité.

La libéralisation des activités de commercialisation renforcée par [’augmentation de la demande pour le
riz local apreés la dévaluation a entrainé I’entrée de nouveaux acteurs dans les circuits de commercialisation
du nz. Le nombre de grossistes et forains s’est accru et les commergants sont aujourd’hui présents, non
seulement sur les marchés, mais aussi dans les villages.

5.3. Stratégies et comportements des producteurs
5.3.1. Stratégies de vente de riz décortiqué

La possibilité de décortiquer a fagon avec les décortiqueuses privées a eu des répercussions sur les strate-
gies de commercialisation des producteurs.

Pour 1’ensemble de la zone', 84% des quantités de riz ont ét¢é commercialisées sous forme de riz
décortiqué pour la période 92/93-93/94 contre 58% en 96/97. En 1996/97. la légere diminution du prix duriz
au producteur par rapport 4 95/96, de méme que la baisse du ratio prix du riz/prix du paddy, a pu entrainer
une augmentation des ventes sous forme de paddy devenues plus profitables. Les stratégies de commercia-
lisation semblent avoir évolué en faveur des ventes de paddy méme si les ventes de riz décortiqué restent
majoritaires. La remise en service des rizeries est susceptible de modifier les stratégies de vente si elles
deviennent compétitives face aux décortiqueuses privées.

5.3.2 Hausse des quantités commercialisées

En outre, les quantités globales ont augmenté en 96/97 par rapport a la période 92-94. En particulier, I'évo-
lution marquante est la contribution accrue de la zone non réaménagée qui fournit 40% des quantités
commercialisées contre seulement 24% avant dévaluation. Ce changement est li€, en partie, a I’accroisse-
ment de la production dans cette zone suite a I'intensification.

5.3.3. Prédominance des circuits commergants

Les évolutions du systéme de crédit, en particulier la possibilité de rembourser en espéces plutdt qu’en
nature, conjuguée a la libéralisation des marchés et a la concurrence accrue entre commergants ont contri-
bué a augmenter les ventes aux commergants qui ont ainsi conquis des parts de marché et contribué a
améliorer la performance des marchés. Aprés la dévaluation, la tendance globale (tableau 8) ¢tait une
augmentation du pourcentage moyen des ventes de chaque ménage allant aux commergants (de 61% a
70%) et une baisse des quantités vendues aux AV (de 39 a 26%). Néanmoins, les changements n’étaient
pas uniformes a travers les zones : forte augmentation des ventes aux commergants dans les zones réamé-
nagées (de 46 a 70%) face a une baisse dans la zone non réaménagée (de 87 a 71%). Nous ne disposons
pas d’explication claire pour ces comportements différents mais une hypothése est qu’ils sont liés aux
différences d’acces au crédit.

" la zone de Molodo est exclue de cette analyse sur la commercialisation

w7




La réouverture des rizeries dans la zone réaménagée n’a pas eu un grand impact - 7% des ventes des
ménages dans cette zone et seulement 4% globalement sont destinées aux rizeries. La vente aux rizeries
privées est un fait nouveau de la campagne 1996/97 correspondant a leur achat par le secteur privé. La part
qu’elles commercialise demeure faible en raison de prix qui n’ont pas pu rester suffisamment attractifs
(malgré les tentatives de pratiquer un prix relativement élevé au départ) pour les producteurs par rapport
aux décortiqueuses privées. De plus, seuls les producteurs des zones ou les rizeries sont installées leur
vendent une partie de leur production.

Tableau 8 : Stratégies de ventes des exploitations avant et aprés dévaluation : pourcentage moyen des ventes d'une exploitation
destinées a chaque circuit, par type d’aménagement et période

Période’ Avant dévaluation Aprés dévaluation

Circuit Commergant  Association product Rizerie Total Commergant  Assoc product.  Rizerie  Total

Type aménagement

Réaménagé 46 54 0 100 70 23 7 100

Non réaménagé 87 13 0 100 71 29 0 100
Total (pondéré) 6l 39 0 100 70 20 4 100

Source: IER-ECOFIL/BNDA et IER-ECOFIL/INSAH
Note: La zone de Molodo est exclue de I'analyse car les données pré-dévaluation ne sont pas disponibles.

L'analyse de I"importance relative des circuits par exploitation nous donne une image des changements
de stratégies des producteurs mais pas de I"impact sur les flux globaux en termes de kg de riz commercia-
lisés par circuit. En considérant les flux globaux (tableau 9), on remarque que les circuits commergants
restent dominants, mais on note une légére baisse de leur importance par rapport a celle des circuits AV et
rizeries.

Tableau 9 ; L'impact des stratégies de vente sur les flux de riz dans les circuits de commercialsation avant et aprés dévaluation :
pourcentage des ventes totales de riz par circuit de commercialisation et période

Période Avant devaluation Aprés dévaluation

Circuit Commergant - Association product Rizerie Total Commergant Assoc product.  Rizerie Total

Type aménagement

Réaménagé 41 59 0 100 66 22 12 100
Non réaménagé 83 17 0 100 62 38 0 100
Total (pondéreé) 51 49 0 100 064 29 ) 100

Source: [ER-ECOFIL/BNDA et IER-ECOFIL/INSAH
Note: La zone de Molodo est exclue de I"analyse car les données pré-dévaluation ne sont pas disponibles.
Les chiffres du 1ableau 9 sont des résultats du tableau 8 pondérés par les quantités vendues.

5.3.4 Des ventes destinées au remboursement des crédits de campagne

Les ventes de riz et paddy sont destinées en premier lieu au remboursement des dettes de campagne (60%
des ventes). Or, les colits des intrants ont augmenté plus que le prix du riz, ce qui implique une augmentation
des ventes pour fin de remboursement. Le recouvrement des dettes de campagne ayant lieu apreés la récolte
(mars pour la redevance) ceci pourrait expliquer la baisse accrue des prix aprés la récolte (voir variations
saisonniéres dans la section 5.1.4).




6. Revenus et investissements

6.1. Amélioration de la rentabilité de la culture du riz

L’analyse des budgets de culture est utilisée pour comparer la rentabilité des exploitations agricoles dans la
zone de I'Office du Niger avant et aprés la dévaluation en mesurant les changements intervenus pour cing
indicateurs de performance financiére des exploitations :

* Revenu net d’exploitation par hectare

* Rémunération de la journée de travail familial

» Cotit de production du kg de riz et/ou paddy

» Ratio des charges variables

* Degré de risque du systéme (seuil de rentabilité)

Les budgets sont présentés en annexe, tableaux A9 et A10. Ils résument les principaux poir.xts concernant
les charges variables, les charges fixes, la production totale, et la valorisation de la production pour chacun
des six types d’exploitation. L’augmentation des charges est plus prononcée dans les zones non réaména-

~gées (105%) que dans les zones réaménagées (87% pour les grandes et les moyennes, 49% pour les

petites). Cette situation est imputable, notamment, aux charges d’engrais qui, dans certains cas, ont tripleé
par rapport aux charges d’avant dévaluation et aux autres charges qui ont évolué différemment selon les
exploitations.

6.1.1 Les charges

Les charges variables' représentent entre 80 et 90% du total des charges d’exploitation. Les engrais, la

{ , . . . 5 # s . . . .
redevance eau, la rémunération de la main d’ceuvre extérieure, et les frais de battage constituent les princi-
pales composantes des charges variables.

Engrais. Avant la dévaluation, les colts des engrais représentaient 21-25% des charges variables a 1'hec-
tare, quelles que soient les zones de production ou la taille des exploitations. Aprés la dévaluation, ces
pourcentages varient de 27% a 35%. Les dépenses d'achat d’engrais ont considérablement augmenté
aprés la dévaluation (115 a 185%). Cette augmentation s’explique non seulement par 1’augmentation des
prix des engrais aprés la dévaluation mais aussi par 1’augmentation sensible des doses d’engrais utilisées a
I’hectare par les exploitants.

| .
Redevance. 1.6s charges de redevance eau représentent 19 a 24% du total des charges variables dans la
zone avant la dévaluation. Ces charges ont augmenté de 54% par rapport a la période avant dévaluation
dans les zones réaménagées et 62% dans les zones non réaménagées.

Dans le contexte récent de désengagement de I’Etat, la situation évolue vers une plus grande participa-
tion des producteurs aux cofits de fonctionnement du systéme. L’Etat a ainsi réduit sa subvention de fonc-
tionnement de 3 milliards 4 0.5 milliards FCFA alors que la redevance devait augmenter comme prévu par
le contrat plan Etat/Office du Niger/Usagers®'. Cependant, en 1997/98, le niveau de redevance ¢tait encore
inférieur & celui défini par le contrat plan (tableau A8 en annexe) mais la hausse des redevances en 1998/99
a plus que doublé le montant de la redevance par rapport a 1992/93. Ainsi la redevance varie de 37 150 pour
les parcelles de riz d hivernage non réaménagées a 57 150 FCFA/ha pour celles qui sont réaménagées.

La main d’ceuvre extérieure. Les colts de la main d’ceuvre extérieure ont augmenté dans les zones non
réaménagées, en particulier dans les petites exploitations (+30% en termes réels). L'adoption du repiquage
et 'intensification de la production en zone non réaménagée, peut expliquer cette hausse des colts de la
main d’ceuvre extérieure qui est largement utilisée pour le repiquage. Au contraire, en zone réameénageée, on
assiste a une diminution des colts de la main d’ceuvre extérieure en termes réels (sauf dans les grandes
exploitations).

" Les charges variables ne comprennent pas ici la main d'oeuvre familiale.

* La subvention de 1'Etat permet de couvrir I'entretien du réseau primaire et le conseil rural (IRAM, 1996).

*' Le Contrat Plan prévoyait une augmentation de la redevance d'ici fin 1998 & 48000 FCFA/ha en zone réaménagée, 37000 FCFA/ha
en zone non réaménagée moyennement dégradée, 28000 FCFA/ha en zone non réaménagée fortement dégradée et 5500 FCFA/ha en
contré-saison de riz (ON, 1996). Voir tableau A8 en annexe : évolution du montant de la redevance.
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Le battage. 1.’ augmentation des frais de battage (équivalents a 8% de la production) est liée 4 I"augmenta-
tion de la production et du prix du paddy. Compte-tenu de la hausse des rendements et du prix du paddy, les
frais de battage a ["hectare ont augmenté de 20 a 70% en termes réels selon les exploitations. Les hausses
les plus fortes sont enregistrées en zone non réaménagée ol les rendements ont le plus progressé.

Les charges fixes. Elles comprennent les amortissements pour les animaux agricoles et les équipements et
les frais financiers qui correspondent au colt d'opportunité du capital roulant avec un taux d’intérét de
12%*.

Dans le contexte actuel d’une plus grande participation des producteurs aux cotts du systeme -coiits de
fonctionnement mais aussi, avec la pression des bailleurs de fond, colts des investissements- les possibilités
de recouvrir une partie des cotits d'investissements sont envisagées afin de diminuer la subvention d’inves-
tissement dans ces systémes.

6.1.2 Le produit brut

Le produit brut est calculé a partir de la production totale & I’hectare valorisée par les prix de vente des
différents produits (paddy, riz décortiqué, son). Les différentes quantités de produits valorisés sont calcu-
lées a partir des pourcentages de vente selon le type de produits (paddy/riz). La quantité de son valorisée
est calculée a partir du pourcentage de transformation en riz en considérant que 80% du son est récupére
et d’un prix de 5 FCFA/kg. L’augmentation du produit brut est liée 4 I ’augmentation sensible du niveau des
rendements en riz/paddy (30%) et aussi par la hausse du prix du nz/paddy (70% pour le paddy et 41% pour le
riz décortiqué). :

Une comparaison entre le produit brut et les charges de production permet de mesurer la performance
financiére des exploitations enquétées. Globalement, tous les indicateurs sont positifs. La hausse des
charges a été plus que compensée par I'augmentation des rendements, des ventes et des prix. Ceci a
permis une hausse des revenus par hectare et par journée de travail ainsi qu’une diminution des colts réels
de production par kg.

6.1.3 Le revenu net d’exploitation par hectare

Le revenu net est calculé a partir de la valeur de la production aprés déduction des charges variables et des
coiits d’amortissement des équipements agricoles utilisés. Le revenu net d’exploitation a 1"hectare varie
selon les zones de production et la taille des exploitations (tableau 10), mais il y a eu une augmentation des
revenus nets en termes réels de 8 a 94% selon les types d’exploitation.

Avant la dévaluation, les exploitations dans les zones réaménagées ont ét¢ les plus performantes. Le
revenu moyen a ’hectare des petites exploitations et celui des grandes était de 175 000 FCFA/ha, alors que
les exploitations moyennes des zones réaménagées avaient un revenu net moindre de 135 000 FCFA/ha. La
bonne performance des petites exploitations avant la dévaluation peut s’ expliquer par les actions du projet
de réaménagement “Retail” qui avait pour stratégie de réduire la superficie moyenne cultivée par actif
agricole pour promouvoir une intensification de la production par hectare. Toutes les superficies réaména-
gées devaient étre repiquées et les conseils techniques devaient étre respectés (calendrier de travaux,
doses d’engrais etc.). La BNDA et le FDV, a travers les AV, fournissaient les intrants a crédit a tous les
producteurs.

* Les caisses d'épargnes et de crédit offrent une rémunération de 6% environ et ce taux pourrait étre utilisé comme colt d’opportuniie
du capital.
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Tableau 10 : Revenus moyens par hectare de riz en FCFA (sans la main d’cuvre familiale)

Revenu riz Revenu riz % changement revenu riz réels
Avant dévaluation Aprés dévaluation
nominal réel
Zone réaménagée 161 400 312 900 215 80O +34
Petites 175 200 273 100 188 400 8
Moyennes 134 OO 378 700 261 200 94
Grandes 174 600 328 500 220 600 30
ZoTe non réaménagée 84 000 216 000 148 900 78
Pcléles 71 200 190 100 131 100 84
Muienncs 90 800 240 800 166 100 83
Gmh des 121 500 266 400 183 700 51
Ensemble (pondéré) 117 900 258 600 178 300 51

|
Source : IER-ECOFIL/INSAH-PRISAS

Le meilleur revenu par hectare avant la dévaluation pour les zones non réaménagées était réalisé par les
grandes exploitations (122 000 FCFA/ha), suivies par les exploitations moyennes (91 000 FCFA/ha), et les
petites exploitations (71 000 FCFA/ha).

Apres la dévaluation, 1e revenu net dexploitation a augmenté dans toutes les zones de production de I’ON.
Cependant, le pourcentage d’augmentation varie selon les types d’exploitation (tableau 10). La zone réamé-
nagée reste la plus performante avec des revenus réels moyens par type d’exploitation variant de 188 000 &
261 000 FCFA/ha. Les gains de rentabilité par hectare sont beaucoup plus forts pour les exploitations
moyennes ( augmentation de 94% en termes réels) que pour les grandes (30%) et les petites (seulement
8%). Ceci a changé la rentabilité relative des types d’exploitation avec les exploitations moyennes en pre-
mié?re place, suivies par les grandes et les petites (tableau 10).

‘:Pour les exploitations des zones non réaménagées, les revenus nets réels par type d’exploitation (131
000 a 184 000 FCFA/ha) restent inférieurs a ceux des zones réaménagées, bien que les petites et les
grandes exploitations aient augmenté leurs revenus nets réels par des pourcentages plus forts que leurs

r}lologues des zones réaménagées.

6. Ifi,4 Coiit de production du kg de riz paddy

Le coit de production par kg est calculé en divisant le total des charges d’exploitation (y compris la valori-
sation de la main d’ceuvre familiale ) par la quantité totale de paddy produite. Avant la dévaluation du FCFA,
le ﬁaddy‘ était produit dans la zone ON entre 41 et 59 FCFA/kg selon les zones et les types d’exploitation
(voir tableau 11). Aprés la dévaluation, ces cofits évoluent entre 65 et 79 FCFA/kg en termes nominaux,
mais ont peu évolué en termes réels (entre 45 et 54 FCFA/kg).

Tableau 11 : Coiits de production (FCFA/kg) et % de changement

Avant dévaluation Aprés dévaluation Changement en termes réels

‘: nominal réel %
Zone réaménagée
Petites <4ha 54 73 50 -7
Moyennes (4-10 Ha) 59 65 45 -24
Gr-al*dcs (>10ha) 53 70 48 -9
Zone non réaménagée
Petites <4ha 52 79 54 5
Moy[ennes (4-10 ha) 48 68 47 =2
Gradldcs (>10ha) 41 65 45 9
Ensemble (pondéré) 45 73 50 +10

Source : |IER-ECOFIL/INSAH-PRISAS
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Dans les zones réaménagées et pour les exploitations moyennes des zones non réaménagées, les cofits
de production ont diminué en termes réels (tableau 11). Dans les zones non réaménagées, les exploitations
petites et grandes ont subit des hausses des colits de 5 et 9%, dues probablement a la forte augmentation
des couts d’engrais et les colits de la main d’ceuvre pour le repiquage. Malgré le renchérissement des prix
des facteurs en termes nominaux (10 4 59%), les coiits les plus élevés ne dépassent pas les 2/3 du prix du
paddy offert aux producteurs (120 FCFA/kg) a la commercialisation.

6.1.5 Rémunération de la journée de travail familial

La rémunération de la journée de travail familial correspond ici au revenu net d’exploitation obtenu par le
producteur aprés déduction de toutes les charges (sauf main d’ceuvre familiale), divisé par le nombre de
jours de travail familial investis dans la production du riz. Elle est exprimée en FCFA par homme jour
(tableau 12). Les temps de travaux familiaux avant et aprés dévaluation ont été estimés a partir d’études
antérieures (Jamin, 1989; Mendez, 1996; Soumaoro et al, 1996 et IER, 1990)*. Cet indicateur est comparé
au cout d’opportunité de la main d’ceuvre dans la zone pour mesurer la rentabilité de la production de riz par
I"exploitation agricole. Avant la dévaluation du FCFA, la rémunération de la journée de travail familial pour
la production du riz dans la zone ON variait entre 1300 et 3500 FCFA/ jour selon les zones et le type
d’exploitation. Apres la dévaluation, elle varie de 3000 a 4800 FCFA/jour soit un taux d’augmentation variant
entre 20 et 250% environ. Cependant, en termes réels, la rémunération journaliére a diminué de 16% pour
les grandes exploitations des zones non réaménagées mais elles avaient le niveau de rémunération le plus
€levé* avant dévaluation. La rémunération de la journée de travail familial aprés la dévaluation est donc de
3 apres de S fois supérieure au colit d’opportunité de la journée de travail (1000 FCFA/jour) dans la zone.
Ce qui atteste de la rentabilité de la production rizicole pour les producteurs.

Tableau 12 : Rémunération de la journée de travail familial (FCFA/jour)

Avant dévaluation Aprés dévaluation Changement en termes réels (%)
Revenu Nominal Reéel

Zone réaménagée

Petites <4ha I 791 3497 2412 35

Maoyennes (4-10 ha) 1 378 4 B4R 3343 143

Grandes (>10ha) 1 785 4 205 2 900 62

Zone non réaménagée

Petites <4ha 2022 2995 2 066 2

Moyennes (4-10 ha) 2 583 3793 2 616 1

Grandes (>10ha) 3 453 4197 2 894 -16

Source ; [ER-ECOFIL/INSAH-PRISAS

6.1.6 Ratio des charges variables

Le ratio des charges variables représente la part des charges variables dans le revenu brut total de 1’exploi-
tation. Avant la dévaluation, le ratio des charges variable était autour de 0,40 - 0,50. Cela signifie que sur 100
FCFA obtenus de la production du riz, 40 a 50 FCFA correspondaient aux charges variables et le reste
servait a couvrir les charges fixes et a rémunérer le travail familial. Aprés la dévaluation, ce ratio n’a pas
significativement changé dans la zone. Ce qui veut dire que la riziculture dans I’ON reste encore fortement
liée aux charges variables (coit des engrais, rémunération de la main d’ceuvre salariée ete.), qui dépend de
la disponibilité de la liquidité au niveau de I’exploitation -d’ ot I'importance de la performance des systémes
de crédit dans la zone.

* Compte-tenu de la variabilité des données présentées dans les différentes études, une fourchette  de temps de travaux familiaux a été
déterminée en fonction du type d'aménagement pour les deux périodes considérées. Lestimation haute a ensuite été utilisée pour
caleuler fa rémunération de la main d'@uvre familiale afin de ne pas la surestimer.

* Cette rémunération apparait particuliérement élevée et 'on peut s’interroger sur la validité de 1'estimation des temps de travaux

avant et aprés dévaluation et donc sur la diminution effective de la rémundration journaliére pour ¢es exploitations.
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6.1.7 Degré de risque du systéme

Le degré de risque lié au systéme de production peut étre évalué en calculant le pourcentage dont la produc-
tion peut diminuer pour atteindre le point ot le produit brut couvre juste les charges d’exploitation (le revenu
net ou bénéfice est alors nul*). Le pourcentage de changement annulant le bénéfice est appelé le “change-
ment de rendement qui annule le bénéfice™. Plus il est élevé, moins le systéme comporte de risques. Le
rendement correspondant a un revenu net nul est appelé “seuil de rentabilité” ou “point critique”.

Avant la dévaluation, la production pouvait diminuer de 28 a 46% selon la zone et la taille de I"exploitation
avax?t darriver au point eritique soit des rendements correspondants de moins de 2,7 T/ha (tableau 13). Ceci
suggere |existence d’une marge de manceuvre assez confortable pour la plupart des exploitations, avec les
exploitations petites non réaménagées et moyennes réaménagées dans les situations les plus risquées.

Tableau 13 : Degré de risque (changement de rendement annulant les bénéfices en pourcentage) et seutl de rentabilité en tonnes/ha

% changement de rendement Rendement seuil (T/ha)
_ Avant dévaluation Aprés dévaluation DifTérence Avant dévaluation  Aprés dévaluation

J.'.om-" réaménagée .
Petites <4ha 35 40 3 27 >2,6
Moyennes. (4-10 ha) 30 48 18 24 2,7
Grandes (>10ha) 38 44 O 24 2.7
Zone non réaménagée
Petites <4ha 28 34 [ 1,9 2,3
Moyennes (4-10 ha) 36 43 7 1,7 2.1
Grandes (>10ha) 40 46 0 1.6 i

\
Source :, IER-ECOFIL/INSAH-PRISAS

Aprés la dévaluation, le degré de risque reste invariable ou s’améliore pour tous les groupes d’exploita-
tions. Il faut done une baisse de rendement égale ou plus importante pour atteindre le seuil de rentabilité. Les
miveaux de rendements ayant augmenté plus que les coits des intrants entre les deux périodes, les rende-
ments seuils sont en légere augmentation. Ainsi, sans la progression forte des rendements, les exploitations
seraient potentiellement dans une situation plus risquée qu'avant dévaluation.

Etant donné que la production rizicole 4 I"ON est irriguée, il est peu probable que les rendements subis-
sent des baisses de plus de 25% pour atteindre moins de 3 T/ha, sauf dans des cas trés exceptionnels. Les
producteurs de I'ON sont plus sujets aux risques d"une chute de prix ou a une concurrence des importations
d’Asie (voir section 5.1).

Cette situation suggére qu’il existe un potentiel pour une participation accrue des producteurs au recou-
vrement des coits du systeme (fonctionnement mais surtout investissement) sans pour autant remettre en
cause la durabilité du systéme.

- 6.2. Amélioration du bien étre - indicateurs qualitatifs

La performance du systeme peut enfin étre mesurée en termes d’amélioration du niveau de vie pour les-
quels les indicateurs qualitatifs choisis sont le niveau d’alimentation et le mode d’organisation des événe-
ments sociaux, cérémonies de baptéme ou de mariage.

Les perceptions des changements du niveau d'alimentation ou du mode d’organisation des cérémonies
montrent une amélioration globale du niveau de vie avec, cependant, des disparités.

Plus des deux tiers des chefs d’exploitation mentionnent une amélioration ou un maintien du niveau
d’alimentation (consommation accrue de viande, poisson et d’une maniére générale diversification du ré-
gime alimentaire). Cependant, les petites exploitations montrent des réponses plus mitigées avec une dégra-
dation du niveau d'alimentation mentionnée par plus d’un tiers des chefs d’exploitation. La stagnation de
leurs revenus en termes réels (petites exploitation en zone réaménagée) pourrait expliquer la faible amélio-

““ Appelé “break even yield change™ en anglais.
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ration du niveau de vie. Les changements ont, en partie, été confirmés par les femmes?, notamment la
baisse du niveau d’alimentation pour les petites exploitations, surtout en zone non réaménagée. L’existence
de dettes est aussi fortement liée a la dégradation du niveau d’alimentation. Plus de la moitié des exploita-
tions endettées mentionnent une dégradation du niveau d’alimentation.

L'organisation des cérémonies montre des signes d’évolution tangibles avec des fétes plus animées
(groupes de musique par exemple) et d’une maniére générale des dépenses supplémentaires.

Les AV, lorsqu’elles le peuvent, participent aussi au niveau villageois a I’amélioration du niveau de vie.
Elles financent, par exemple, des infrastructures d’éducation et de santé, voire leur fonctionnement.

6.3. Evolution des investissements productifs

La performance du systéme dépend aussi de la capacité a investir les revenus dans la production. Les
revenus du riz peuvent étre réinvestis soit directement par les producteurs soit par les Associations villageoi-
ses. Les AV les plus performantes ont, grice aux revenus du battage, la possibilité d’investir dans de
nouveaux équipements (batteuses, magasins) ou encore de participer a la mise en place des caisses d'épargne et
de crédit.

Prés de 60% des chefs d’exploitation ont effectué des investissements agricoles au cours des quatre
derniéres années, en particulier ceux des grandes et des moyennes exploitations. Les investissements les
plus fréquents concernent les équipements agricoles tels que boeufs de labour et charrues. La moiti€ des
exploitations a investi dans des boeufs de labour (remplacement et nouvelles acquisitions). Les dépenses de
biens durables concernent les achats de véhicules (motos...). les mvestissements dans "immobilier par
exemple.

Vient de paraitre

Monographie Sahélienne N°11

Edouard G Bonkoungou ; Mamadou Djimdé ; Elias T. Ayuk ; Issiaka Zoungrana ;
Zacharie Tchoundjeu ; Amadou Niang ; Samba N’diaye ; Alassane Mayaki ; Jean Sibiri
Ouédraogo ; Harouna Yossi
L’ Agroforesterie, un outil performant pour la gestion desressources naturelles et la lutte
contre la désertification au Sahel :

Monographie Sahélienne N°12

Mamadou Camara ; Fadimata Haidara ; Abdramane Traoré
Etude Socio-économique de I'utilisation des pesticides au Mali.

" Une femme de chaque exploitation a €1é enquétée.
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7. Conclusions et implications pour les politiques

]

Les"c_hangements de politiques et les réformes de la filiére riz ont contribué a I'amélioration de la rentabilité
- financiere de la culture du riz & I’Office du Niger et des revenus des producteurs grace a :

-

"

déva

L

la mise en place d’alternatives au systéme de crédit en crise avec le développement des caisses de
crédit villageoises et @ la prise de conscience de la nécessité de recouvrement des dettes de campagne;

des gains de productivité-hausse des rendements-liés 4 I"intensification de la production par la
généralisation du repiquage et I"augmentation des doses d’engrais ;

une adaptation des techniques culturales par I"utilisation de variétés résistantes 4 la virose par
exemple et par la diversification des cultures (maraichage de contre-saison) :

un développement d’unités de transformation compétitives que sont les décortiqueuses privées,
générant une valeur ajoutée supplémentaire pour I’exploitation

la libéralisation des marchés ayant rendu les marchés des produits plus compétitifs ;
la hausse de la demande et des prix des produits suite a la dévaluation,

un environnement favorable en termes d'infrastructures routiéres, de  marchés et de services de
recherche et vulgarisation ayant favorisé I'adoption de nouvelles technologies.

Toutefois, les effets attendus n’ont été enregistrés qu’a partir des années 90 et sont significatifs depuis la

luation. La bonne performance du systéme demeure relativement récente.

évolution globale ne devrait pas non plus masquer les contraintes au développement durable de la

filiere riz et les menaces qui pourraient remettre en cause les hausses de revenus des producteurs :

C
!

|

Le systeme d’approvisionnement en intrants, malgré les téntatives de recouvrement des dettes.
n’est pas complétement assaini. L'endettement et les difficultés d’acces au crédit consécutives

ont des répercussions négatives sur les niveaux de rendement et sur les revenus. La résorption des
dettes et I'acces au crédit sont done indispensables pour accroitre ou maintenir la productivité.

Les doses d’urée demeurent inférieures aux doses recommandées méme si elles ont augmenté
significativement depuis la dévaluation et ont contribué a un accroissement des rendements. L'urée
reste inférieure aux doses recommandées pour 70% des exploitations avec un pourcentage relative-
ment plus élevé en zone non réaménagée (85% des exploitations contre 50% en zone réaménagée).

e pourcentage n’a pas diminué depuis la dévaluation méme si les doses ont globalement augmenté.

Le risque de consacrer les revenus additionnels aux dépenses de consommation plutdt qu’aux
investissements productifs -engrais par exemple pourrait remettre en cause les gains de productivité
futurs. La capacité des producteurs & investir devrait étre examinée plus en détail.

_Le colt €élevé des engrais, s’il n’est pas maitrisé, risque de diminuer la compétitivité du riz malien
par rapport au riz importé et de décourager les exportations potentielles de riz malien vers d’autres
pays de la sous-région (Cote d'Ivoire notamment).

La participation croissante des producteurs aux investissements dans les infrastructures d'irriga-
tion et au recouvrement des frais d’entretien (redevance eau en augmentation), méme si elle est

nécessaire pour assurer la pérennité financiére du systémc, ne doit pas occulter les risques que cela
peut représenter pour les producteurs les moins perfonnants (producteurs endettés par exemple
ou ayant une capacité financiére limitée). Y




Les performances enregistrées et les résultats obtenus laissent entrevoir des perspectives de développe-
ment de la production dans la zone de 1'Office du Niger au travers de :

» Amélioration de la productivité. Les rendements potentiels qui pourraient s’élever a 9T/ha pour cer-
tains types de sols ne sont pas atteints malgré 1’augmentation significative des rendements. La maitrise des
techniques culturales (date de fertilisation par exemple) est un facteur important d’amélioration de la pro-
ductivité. Aussi, les doses d’engrais utilisées, en particulier I'urée, pourraient encore augmenter, La recher-
che et la vulgarisation agricole, qui ont contribué a I’adoption du repiquage, ont encore un role important a
jouer pour |'identification et la vulgarisation de techniques culturales plus productives.

* Développement du marché des intrants et du systéme de crédit. Une analyse approfondie du
systéme de distribution des engrais et de forma-tion des colits serait utile pour déterminer les goulots
d'étranglement et les possibilités de réduction des coiits des engrais. [l semble que certains cotts (frais de
transport, taxes, marges de commercialisation) pourraient diminuer (Diouf et al., 1998). L'utilisation de nou-
velles formules®” moins colteuses devrait aussi étre explorée. Le développement du systéme de crédit est aussi
un facteur crucial dans la réussite de I’intensification de la production rizicole.

* Développement de la productions de riz et des cultures de diversification. Le potentiel irrgable,
estimé a au moins 500 000 ha (FAO, 1999), est largement sous valorisé au Mali et les possibilités d’extension
des aménagements devraient étre examinées en prenant en compie les possibiités de diversification de la
production et les potentialités de développement des marchés. Les risques encourus semblent en effet plus
dépendre de I'évolution de la demande et des prix que des performances techniques. Il est nécessaire
d’analyser la demande pour les produits rizicoles ou maraichers -frais et transformés a la fois au niveau
national et sous-régional. Les marchés tels que Abidjan trés consommateurs de prduits importés (riz en
provenance d’Asie ou des Etats-Unis, oignon hollandais) sont susceptibles d’offrir des débouchés pour les
produits maliens. Le manque de données dans la sous-région (exportations et importations, volumes de
production, prix) constitue, cependant, un probléme majeur pour ces analyses.

+ Participation des producteurs aux investissements. La participation des producteurs aux investisse-
ments doit étre examinée avec attention afin de garantir la durabilité et la rentabilité financiere des investis-
sements. Une analyse comparée des types d’investissements (couts, modes de gestion...) pour la maitrise
de I’eau pourrait étre utile au choix des investissements adaptés.

= Une nouvelle formule d*engrais (mélange NPK, 8. MgO(S), Zn) a été distribuée par Hydrochem dans la zone depuis 1997 4 un prix
inféricor au DAP courammunt utilisé.
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Annexes

Tableau Al : Evolution de la production de céréales au Mali

Céréales concernés Années
1991/1992 1992/1993 1993/1994 1994/1995 1995/1996 1996/1997*

Riz Office du Niger

Production (T) 180 909 208 541 222 3064 20 997 232 035 238 805
Pourc. Prod. nat. riz (%) 40 51 52 45 50 39
Rendement (kg/ha) 4071 4 650 4 899 4670 5000 5040
Riz Mali _

Production (T) 454 349 410 018 427 609 46 912 462 702 613 965

Rendement (kg/ha) 2276 2230 1 785 I 652 1529 | 894

Céréales Mali
Production 241 6101 181 1244 2 229 861 2 459 344 2174 424 2202 929

Source : DIAPER pour Mali et Office du Niger pour Office du Niger
* sans contre-saison

Tableau A2 : Superficie rizicole totale par zone de production

Superficie en hectares (ha)

Zones de production

Réaménagée Non réaménagée Hors casier Total
Macina 8,235 1.885 800 12,920
Niono 8,796 480 1,840 11,116
Molodo 500 6,200 2,628 9.328
N'Débougou 4,960 4,200 700 9.860
Kouroumari 1,800 8,700 400 10,60
Total 24,291 23.465 6,368 54,124

Source : Plan de campagne 1995/96 - Office du Niger

Tableau A3 : Composition de 1’échantillon aprés dévaluation

Zones de production Nombre chefs Nombre femmes

Niono 38 32
N'Débougou 40 38
Kouroumari 37 23
Molodo 40 40
Macina 40 39
Total ' 195 172

Source : Données IER-ECOFIL/INSAH-PRISAS

Tableau A4 : Répartition et caractéristiques des exploitations avant et aprés dévaluation

Exploitation Yo Superficie Population Population/ha Attelagesha
moyenne riz
Zone réaménagée 1992-94 1995-97 1992-94  1995-97 1992-94 1995-97 1092-04  1995-97
Petites <4ha 26 2.4 2,3 11 9 54 4.6 04 ' 041
Moyennes (4-10 ha) 15 6,1 6,1 20 22 33 18 0,27 0306+
Grandes (>10ha) 3 16,8 13,2 37 37 23 3 0,22 0,34+
Zone non réaménagée
Petites <4ha 31 25 2,7 9 10 4 4,1 0.20 0.23
Moyennes (4-10 ha) 19 5.7 58 14 15 2.5 32 * 0.25 0.24
Grandes (>10ha) 7 16,4 14,6 30 132 2 24 0,23 0.24
Ensemble (pondéré) 100 5 49 14 15 38 39 0.3 03

Source : Analyse des données IER-ECOFIL/BNDA et IER-ECOFIL/INSAH-PRISAS
+ : augmentation aprés dévaluation significative au seuil de 99%
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Tableau A5 : Doses d'intramts (kg/ha) avant et aprés dévaluation par type d'exploitation
|

Dose semences

Exploitations Dose Urée Dose Dap ‘Dose FO

‘_ Avant Apris Avant Aprés Avant Aprés Avant Aprés
Zone réaménagée 168 195 o2 120 843 2195 92. 76
Petites <4ha 183 196 110 17 969 1614 100 75
Moyennes (4-10 ha) 48 193 92 123 731 2984 80 78
Grandes (>10ha) 139 194 90 125 267 3538 82 76
Zone non réaménagée 13 150 ' 70 80 22 1603 108 70
Petites <dha 15 145 70 78 465 2185 115 73
Moyennes (4-10 ha) i 153 69 75 81 1022 % - 67
‘Grandes (>10ha) i 166 71 95 " 71 638 0o 69
Ensemble pondéré 133 169 82 97 515 1858 101 73

1
Source : Analyse des données IER-ECOFIL/BNDA et IER-ECOFIL/INSAH-PRISAS
|

I 2 P :
Tableau A6 : Doses d'intrants avant et aprés dévaluation par zone
|

[

Zones o Dose Urée Dos¢ Dap Dose FO Dose semences
Avant Aprés Avant Apres Avant Aprés Avant Aprés

Nion 199 208 ; 17 109 ! 1074 1379 _72‘ 80
N*Débougou 150 193+ 91 122+ 399 1 080+ 105 74
Kouroumari 17 158+ 82 -9 189 345 116 62*
Maolodo 110 160+ 02 68 452 2 693+ 119 2%
Macina 89 135+ 00 80+ - 435 3 532+ 109 75>

)
Source : Analyse des données [ER-ECOFIL/BNDA et IER-ECOFIL/INSAH-PRISAS
+ T augmentation aprés dévaluation significative au seuil de 99%
* I sdiminution apres dévaluation sigmficative au seuil de 99%,
Tableau A7 : Rendements avant ¢t apres devaluation par zone

| Rendement kg'ha
Zones

| Avant Apres YadifT.
Niono 4 336 4 795+ 10
N'Débougou 3 607 ) 4 682++ 30
Kourounmari 2 738 C 4 091+ 50
Molodo 2:592 3 413+ 32
Macina 2, 133 3 403++ 70

1 e B . : . T
Source : Analyse des données IER-ECOFIL/BNDA et [ER-ECOFIL/INSAH-PRISAS
+ 4+ gugmentation aprés dévalbiation significative au seuil de 0.9 et 0.99 respectivement
Tnble+1u A8 : Evolution du montant de la redevance
Riz concermné 1993794 1§94l’95 1995/96 1996/97 1997198 1998/99
Riz hivernage classe | 28 000 32 000 40 000 43 000 43 000 57 150
Riz hivernage clusse 2 21 000 24 000 30 000 34 400 34 400 47 150
Riz hivernage classe 3 14 000 16 000 24 000 25 800 25 800 37 150
Hors Casiers 14000 16 000 24 000 25 800 25 800 37 150
Riz conlre-saison 3500 4 000 4000 5 500 5500 10%
Maraichage 28 000 28 000 28 000 méme taux que rz montant hivernage

Sonrcjk 1 03/94 4 05/96 (IRAM, 1990), 96/97 3 98/99 : Contrat plan Etat-Office du Niger- Exploitants agricoles

Notes : clusse |1=zone réaménagée, classe 2=zone non réaménagée moyennement dégradée, classe 3=zone non réaménageée

fortement dégradée.




Tableau A9: Budgets de culture zone réaménagée (FCFA/ha) et indicateurs de performance.

Petites exploitations Moyennes exploitations Grandes exploitations
avant apres avant apres avant apres

Produits 356 723 36427 287 659 660 660 330 609 615 268
Paddy 24 108 189 615 35401 290 742 16 679 314 514
Riz 327304 342 992 248 261 366 050 308 994 29754
Son 531 3 820 3997 3868 4 936 3210
Chages variables 200 560 282 425 179 507 304 177 183 424 308 209
semences 7128 8990 5937 9 546 5928 9301
DAP 13 798 30012 11 547 31 662 11319 32 351
Urée 20993 44 408 17 049 43777 15 953 44113
Fumure organique 3197 8 070 2413 14 922 882 17 690
Battage 24 108 42 137 20229 50 564 22239 48 387
Redevance eau 28 000 43 000 28 000 43 000 28 000 43 000
Décortiquage - 27334 19 664 20 571 19 909 25405 16 522
Main d'ceuvre extérieure 23742 22 261 18 551 22 981 20 147 31241
main d'ceuvre familiale 48 910 58 583 48 910 S8 583 48 910 58 583
Entretien équipement 1250 2 500 1250 2 500 1250 2 500
entretien animaux 2 100 2 800 5050 6733 3391 4 521
Charges fixes 29 865 39470 22228 36 356 21498 37152
Frais financiers 18198 26 861 15671 29471 16 141 29 955
Amortissements 11 667 12 609 6 557 6 885 5357 7197
Total charges avec mof 230 425 321895 201735 340 533 204 922 345 361
Indicateurs de performance
revenu net* 175 208 273 115 134 834 378 710 174 597 328 490
Mof(FCFA/ha)
Rev.net(+Mof) 126 298 214 532 85924 320127 125 687 269 907
(FCFA/ha)
Coiit de production** 54 73 59 65 53 70
(FCFA/gk)
Gain jounalier*** 1791 3497 1378 4848 1785 4205
(FCFA/jour)
Revenu ss MOF/ 420 500 628 170 822 490 2310120 2933 250 4 336 060
Revenu ss MOF 38230 69 800 41 120 103 000 79 280 117 190
Ration charges variables 0,43 0,42 0,45 0,41 0,41 0,41
Break even yield charﬁe(%) -354 -40 -48.5 -48.5 -38 -43.9

MOF: Main d'ccuvre familiale

Source: Analyse des données IER-ECOFIL/BNDA et IER-ECOFIL/INSAH-PRISAS
* : fcfa/ha

e - fefa/kg

*x% - fefa/jour
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|
Tableau A10: Budgets de culture zone réaménagée (FCFA/ha) et indicateurs de performance.
|
|
I

Petites exploitation  Movennes exploitations Grandes exploitations
avant apres avant apres avant apres
Produits 189 227 420247 201 463 444 503 225071 473762
Paddy 113 636 188 261 122 769 254 986 153 046 303 036
74 218 229271 77428 187 407 70 980 168 685
Son 1353 s 1266 2110 1045 2021
(Lages variables 113 003 243 499 110067 223017 105 170 226 920
semences 8 083 9175 6 834 7973 7609 8300
DAP 8 850 200110 8712 19 3350 8 988 24 353
Urée 13 227 32 856 12 751 34674 12 781 37 598
Fumure organique 1333 10928 397 5109 236 3192
Buttage 14 665 35025 15 110 35170 16 546 39104
Redevance eau 21 000 34000 21000 34000 21 000 34 000
scortiquage 6 966 13975 6518 10 861 5377 10 402
a:;n d'ceuvre extérieure 19 364 36 RG3 18997 23000 13499 19 643
: in d'ceuvre fumiliale 17 593 47610 17 595 47610 17 395 47 610
Eptretien ¢quipement 1 000 2000 1 000 2000 1000 2 000
entretien animaux - 716 V55 953 1 270 539 718
arges fixes 22 649 34 248 18 114 2% 290 15997 28 024
Frais finunciers 11449 23307 11096 21049 10 309 21517
Amortissements 11200 10741 7018 7241 5488 6 507
T?tul charges(+ mol) 135 632 277747 251 307 251 307 121 167 254 944
Indicateurs de performance
R!:chl net*(-MOF)* 17170 190 110 w0 877 240 806 121499 6428
(FCPAMa)
Rev.net(+Mol)* 33575 142 300 73 282 193 196 103 904 218 818
(FCFA/Mu)
Coilt de production®* 52 7 48 68 4] 65 -
("rlldin Jounalier*** 2022 2995 | 2383 3793 3453 4197
(BCFAJjour)
Revenu ss MOE/ 177 924 513298 S18012 1396670 1992615 3 889 842
Revenu ss MOF 19 770 31 330 37 000 93110 66 420 121 560
c pila!(FCF Alcapital)
Ration charges variables 0.3 (047 046 .39 039 0.3%
Bl‘cak even vield charge(%) -2.8 -3 =36 -3 -46 -46

DJIOF: Main d'ceuvre familiale
Source: Analyse des données [ER-ECOFIL/BNDA et |[ER-ECOFIL/INSAH-PRISAS

* : fefasha
**  fefa/jour .
¥k fefa/exp T ,;_i\
%%k fefa/capital i

(1]
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